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Gi҄ i thi ѹu vѶ BMI  

Bussiness Management Information  
 

Công ty TNHH Công Ngh˂  Bình Minh (gΚi tʪt là 

BMI) l¨ Ľʜi di˂ n thʇʅng mʜi cεa 

MegaSolutionCenter LLC, USA - phân phΞi, tri nʾ 

khai, chuy nʾ giao và cung cʠp các dĉh vγ trên 

n n̓ tʞng H  ˂ thΞng Tích hαp Thông Tin Quʞn tr  ̂

TΣng Th  ʾDoanh Nghi˂ p BizForceOne®. 

 
VΩi hʅn 05 nŁm kinh nghi˂m trong lƙnh vοc tʇ vʠn v¨ 
triʾn khai c§c h˂ thΞng quʞn lĨ tΣng thʾ tin hΚc h·a 
(Enterprise Information System, ERP ï Enterprise 
Resource Planning, MIS, CRM ï Customer 
Relationship Management, SCM ï Supply Chain 
Managementé) cho hʅn 100 doanh nghi˂p trong v¨ 
ngo¨i nʇΩc, vΩi hʅn 15 ng¨nh c¹ng nghi˂p v¨ nhiʼu 
loʜi quy m¹. 

ņΧi ngƶ hʅn 30 chuy°n gia chuy°n tʇ vʠn, triʾn khai 
v¨ chuyʾn giao c§c h˂ thΞng tin hΚc h·a quʞn lĨ 
tΣng thʾ. Ngo¨i ra, BMI c¸n Ľʇαc MSC hΥ trα vΩi mΧt 
h˂ thΞng c§c chuy°n gia cεa MSC chuy°n vʼ giʞi 
ph§p BFO tʜi c§c nʇΩc nhʇ Mχ (US), Ć Ch©ué 

BizForceOneÈ l¨ h˂ thΞng quʞn trˆ th¹ng tin t²ch hαp 
tΣng thʾ cho Doanh nghi˂p. VΩi hʅn 14 ph©n h˂ 
quʞn trˆ: T¨i ch²nh, b§n h¨ng, mua h¨ng, sʞn xuʠté 
Ľ« Ľʇαc §p dγng cho hʅn 16 ngành công nghi˂p : 
Dʇαc, Cao su ï h·a chʠt, Thʇʅng mʜi, Dˆch Vγé 

H  ˂ thΞng hʅn 05 Partners (ņʜi lý) t ʜi th  ̂trʇΫng 

Vietnam và trên 10 Partners trên toàn th  ̋giΩi.  

 

 

Sηc mʜnh cεa BMI  

=  

ņΧi ngƶ Chuy°n Gia 

+  

Phʇʅng ph§p luʨn 

Tri nʾ Khai  

+  

Sηc mʜnh 

BizForceOne®  

+  

H  ˂thΞng Partner  

(ņΞi t§c Ľʜi lý)  

 

Chʠt lʇαng cao 

vΩi giá cʞ hαp lý, 

Ľ¼ng thΫi hʜn, 

và khʞ nŁng Ľ§p 

ηng Ľ ʾphγc vγ 

tΞt nhʠt.  

H  ˂ thΞng hʅn 50 chuy°n gia cεa BMI 

và các chuyên gia thuΧc h  ˂ thΞng BFO 

tʜi USA, Singapore... chuy°n tʇ vʠn, 

tri nʾ khai và chuy nʾ giao các h  ˂ thΞng 

tin hΚc hóa quʞn lý (ES, ERM, ERP, 

SCM, MRP, MIS...) 



Các dѻch v҉ cҊa BMI 
 

BMI Hub:  Cʞi tiʺn qui tr³nh kinh doanh, chiʺn lʇαc kinh 
doanh, Kiʾm s·at nΧi bΧ, quʞn trˆ sο thay ĽΣi. 

Enterprise Information System:  ChΚn lοa giʞi ph§p, triʾn 
khai, Ľ¨o tʜo, hΥ trα v¨ dˆch vγ tʇ vʠn cʅ sέ hʜ tʢng C¹ng 
ngh˂ th¹ng tin.  

BMI Service:  Dˆch vγ th¹ng tin quʞn lĨ doanh nghi˂p (dοa 
tr°n h˂ thΞng BizForceOne®) nhʇ dˆch vγ Kʺ T·an, B§n 
H¨ng, TΠn Kho, Nh©n Sο... 

0Èҋ҃ÎÇ ÐÈÜÐ ,ÕѬÎ 4ÒÉѷÎ +ÈÁÉ BestFit  
 

BestFit : là phʇʅng ph§p trinʾ khai hi n˂ Ľʜi ï mang lʜi k t̋ 

quʞ cao nhʠt v  ̓ chuy nʾ giao các h  ˂ thΞng tin hΚc hóa 

quʞn lý doanh nghi p˂. Phʇʅng ph§p n¨y Ľʇαc tóm tʪt 

th¨nh c§c bʇΩc sau: 

V Diagnosgic & Transfer Source Code ï Chuʤn Ľo§n 

v¨ c¨i Ľt̡ chuy nʾ giao BizForceOne®. 

o Chuʤn Ľo§n 

o C¨i Ľt̡ h  ˂thΞng và chuy nʾ giao mã nguΠn BizForceOne® 

V Fix ï Gap & Design process - ņΞi chi̋ u và thi t̋ k  ̋quy trình quʞn lý 

o ņ¨o tʜo cán bΧ chε chΞt v  ̓t²nh nŁng c· snh cεa chʇʅng tr³nh 

o ņΞi chi̋ u và thi t̋ k  ̋quy trình, báo cáo 

o Thi̋ t k  ̋c§c t²nh nŁng Ľ̡c thù cεa doanh nghi˂ p 

V Parameter & Customization - Tham sΞ và phát tri nʾ th°m c§c t²nh nŁng 

o Tham sΞ dν li˂ u h  ˂thΞng 

o Phát triʾ n c§c t²nh nŁng bΣ sung 

o Chuyʾ n giao tài li u˂, video hʇΩng dʦn sλ dγng cho ngʇΫi sλ dung cuΞi 

V Standardize & data input, openning balance - Chuʤn hóa và chuy nʾ ĽΣi dν li˂ u 

o Cʨp nhʨt các danh mγc ĽΞi tʇαng chính thηc vào h  ˂thΞng BizForceOne® 

o Mέ sέ Ľʢu kǐ. (Data conversion or Openning Balance) 

V Training & Support GoLive - ņ¨o tʜo vʨn hành và hΥ trα 

o ņ¨o tʜo cho ngʇΫi sλ dγng 

o ņʇa v¨o sλ dγng chính thηc 

 

Mγc tiêu duy nhʠt ch¼ng t¹i x§c Ľn̂h là: 

Gia tăng giá trị thực của doanh nghiệp 

Hѩu hѵÔ ÃÜÃ ÃĖÎÇ ÔÙ íѶu 

cung cѨp nhҏng Khái niѹm, 

ÎÈҋÎÇ ÈѼ không có nhҏng 

ÃÈÕÙðÎ ÇÉÁ íѷ ÃÈáÍ ÓĕÃ ÃÈÏ 

quí vѻ. 

#ÈĭÎÇ ÔĖÉ íÉ ÓÝÕ È҃ÎȦ 

Chúng tôi muѾÎ ÇÉĭÐ í ҇quý 

vѻ trong sҐ phát tri ѷn cҊa 

quý vѻ, không chѺ v i҄ Giѧi 

pháp Kinh Doanh t Ѿt nhѨt, 

ÎÈҋÎÇ ÃįÎÇ ÃĬÎÇ Öi҄ nhҏng 

Ļ Ôҋn̓g quѧn tr ѻ . 



Gi҄ i thi ѹu vѶ MegaSolutionCenter ɀ MSC 
 

 

 

TΚa lʜc tʜi Thành phΞ 

Seattle, Washington, USA. 

Nʅi quy tγ các tʨp Ľo¨n 

h¨ng Ľʢu th  ̋ giΩi trong 

lƙnh vοc dĉh vγ Công 

ngh  ˂ Thông Tin và Giʞi 

pháp Doanh Nghi˂ p.  

 

 

 

 

 

 

MSC là mΧt trong nhʇng c¹ng ty 

h¨ng Ľʢu v  ̓ h  ˂ thΞng, giʞi pháp 

doanh nghi˂ p, các dĉh vγ công 

ngh  ˂ thông tin ...VΩi các sʞn phʤm 

và d ĉh vγ chính là: 

¶ BusinessForceOne® 

¶ E-Shopping 

¶ E-Document 

¶ E-Printing 

¶ Network Service 

    

   

Empower Your Business! 
www.megasolutioncenter.com  

MegaSolutionCenter Main Office 

Smith Tower 

Seattle, WA 98104  

Tel: +1-206-434-6909 

Fax: +1-206-760-1883 

www.megasolutioncenter.com 



Gi҄ i thi ѹu vѶ BizForceOne® - BFO 
 

ņʇαc phát tri nʾ tι nŁm 2000 bέi MEGA SOLUTION CENTER vΩi ĽΧi ngƶ hʅn 600 chuyên gia 

giàu kinh nghi m˂ trong lƙnh vοc quʞn lý cao cʠp cƶng nhʇ trinʾ khai các giʞi pháp ηng dγng 

tΣng th  ʾ cho doanh nghi˂ p, h  ˂ thΞng phʢn m m̓ BIZFORCEONE® hʢu nhʇ k ̋thιa và phát 

huy nhνng t²nh nŁng nΣi trΧi cεa nhνng nhà cung cʠp giʞi ph§p h¨ng Ľʢu th  ̋giΩi. 

 

º BFO là h˂  thΞng tích hαp: 

· TRM (Total Relationship Management) 

º CRM (Customer Relationship Management) 

º PRM (Partner Relationship Management) 

º VRM (Vendor Relationship Management) 

· SCM (Supply Chain Management) 

· ERP (Enterprise Resource Planning) 

· Functional Business Process Added (ERM) 

· E-Business 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

H  ˂ thΞng BIZFORCEONEÈ Ľʇαc xây dοng vΩi tiêu chí thi t̋ k  ̋ cεa giʞi pháp phʢn m m̓ này 

hoàn toàn phù hαp v¨ Ľ§p ηng tΞt các nhu cʢu quʞn tr ,̂ tʢm nhìn phát tri nʾ và khʞ nŁng chi 

phí cεa các tʠt cʞ doanh nghi˂ p. 

  

Các phiên bản BFO 

1. BFO Client/Server (SQL 2000 Platform) 

2. BFO Smart Client (SQL 2005 Platform) 

3. BFO WEBTOP (SQL 2005/ 2008 Platform) 

4. BFO WEBTOP (Oracle 10g Platform)  

5. BFO WEBTOP (SQL Server 2008/ Oracle) 

6. BFO WEBTOP (SQL Server 2008/ Oracle) 

BFO© 2010  



Vertical Solution ɀ BizForceOne® 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Enhance Enterprise Value! 
www. bizforceone .com 

1. BFO Standard, USA 

2. BFO ngành Chηng khoán 

3. BFO ngành Cao su, hóa chʠt 

4. BFO ngành Phân phΞi 

5. BFO ngành Bán lʁ  

6. BFO ng¨nh Dʇαc phʤm 

7. BFO ngành B˂ nh Vi n˂ 

8. BFO ngành Kim hoàn 

9. BFO ngành Sʞn xuʠt liên tγc 

10.BFO ngành Gas, xŁng dʢu 

11.BFO ng¨nh Bia, nʇΩc Ľ·ng chai 

12.BFO ngành D˂ t may 

13.BFO ngành D̂ch vγ 

14.BFO ngành Forwarding 

15.é  

 



Các phân hѹ trong BizForceOne®  (Modules)  

 

1. Quʞn tr  ̂Tài Chính ï Financial Management  

2. Quʞn tr  ̂Bán Hàng ï Sales Management  

3. Quʞn tr  ̂Mua Hàng ï Purchase Management  

4. Quʞn tr  ̂TΠn Kho ï Inventory Management  

5. Quʞn tr  ̂Tài Sʞn ï Asset Management  

6. Quʞn tr  ̂TΣng Th  ʾMΞi Quan H  ˂-  Total Relationship Management  

7. Quʞn tr  ̂NguΠn Nhân L οc ï Human Resource Management  

8. Quʞn tr  ̂Dο Án ï Project Management  

9. Quʞn tr  ̂Sʞn Xuʠt ï Production Management   

10. Quʞn tr  ̂D ĉh Vγ - Service Management  

11. Quʞn tr  ̂C¹ng vŁn chηng t ι -  Documentary Management  

12. Quʞn tr  ̂K  ̋Hoʜch, Dο Báo ï Advance Feature  

13. Quʞn tr  ̂Dο Án HΠ Sʅ B˂nh Án  

14. BMIH -  Business Management Improvement Hub   

15. Tích h αp ISO 9001: 2008 và ISO 14000  

16. ...  

 



BizForceOne® - Các l҈i ích nҀi bѬt 
 

º H  ˂thΞng tích hαp trοc tuy n̋ (VΩi m¹ h³nh Ľa c¹ng ty, chi 

nhánh, trung tâm phân phΞi, ph©n xʇέng, khoé) 

º HΥ trα kiʾ m soát nΧi bΧ và kiʾ m toán 

º H  ˂thΞng Ľc̡ tʞ ph©n t²ch Ľa chiu̓ 

º H  ˂thΞng Ľc̡ tʞ Ľ̂nh khoʞn tο ĽΧng 

º H  ˂thΞng thông tin quʞn tr  ̂ (MIS/ BIS) 

º H  ˂thΞng Ľn̂h nghƙa b§o c§o quʞn tr  ̂ (BRX) 

º H  ˂thΞng lʨp ngân sách, k  ̋hoʜch (BBS, BPS) 

º Công cγ Ľ̡c tʞ giao di˂ n và báo cáo (BLD & BRX) 

º Giao ti̋ p hai chi̓ u vΩi Microsoft Office / Open Office 

(Excel, é) 

º Công ngh˂  tìm ki̋ m thông minh, nhʠt quán trên mΚi giao 

di˂ n 

º Ρn Ľ̂nh, an toàn và phân quy n̓ tuy t˂ ĽΞi vΩi khʞ nŁng 

truy cʨp mΚi lúc, mΚi nʅi (24h/7d with record level 

security) 

º Chuyʾ n giao mã nguΠn (Khách hàng vʨn hành và phát 

tri nʾ) 

 

Phù h҈p v i҄ quy trình qu ѧn lý íѱc thù Viѹt Nam (vѫn kѵ thҍa quy trình 

quѧn lý quѾc tѵ): 

º ņ̡ c thù k  ̋toán ï kiʾ m toán Vi˂ t Nam 

º Báo cáo Tài Chính, Thű  (Quy Ľ̂nh 15 BΧ TC) 

º Báo cáo doanh thuï chi phí, báo cáo quʞn tr  ̂ linh hoʜt 

º Qui trình kinh doanh Vi˂ t Nam 

º HΥ trα quy trình ki mʾ soát, ki mʾ toán nΧi bΧ 

 

  

“Chúng tôi hoàn toàn tο tin  

vΩi sʞn phʤm Business 

Force One Ľ ʾ quʞn lý tʠt 

cʞ mΚi hΚat ĽΧng sʞn xuʠt-

kinh doanh. Chúng tôi có 

th  ʾ Ľ§p ηng nhi̓ u Ľʅn 

hàng k p̂ thΫi cho khách 

hàng, cʞi ti n̋ hi˂ u suʠt thu 

hΠi hàng tôn kho, dòng 

ti n̓,é v¨ cung cʠp d ĉh vγ 

tΞt hʅn cho kh§ch h¨ng 

cεa mình. BFO thοc sο là 

h  ˂ thΞng giúp chúng tôi 

tŁng trʇέng kinh doanh.ò 

 

 
Phʜm HΠng Ph¼ 
 
Phó TΣng Gi§m ņΞc  

ki°m Gi§m ĽΞc T¨i Ch²nh 

CASUMIMA 

 



Phân hѹ Tài Chánh ɀ Kѵ Toán - Financial Management Module  
 

TΝI ʆU HOĆ QUʝN LÝ Dμ LI Uˁ 
 
VΩi các công cγ làm vi˂ c tích hαp và linh hoʜt, phân h  ˂k  ̋toán BizForceOne® cung cʠp các 
thông tin tài chính cεa công ty bʜn mΧt cách hνu hi˂ u. 

 
Các lαi Ľiʾm chính cεa phân h  ˂này bao gΠm: 

 
Å SΞ li˂ u Ľʇαc cʨp nhʨt liên tγc 
Å Bʜn có th  ʾtruy vʠn chi ti t̋ Ľ̋n tιng b¼t to§n Ľ« tΣng hαp nên sΞ li˂ u Ľ· 
Å Tʠt cʞ nhνng ngʇΫi sλ dγng có th  ʾnhʨp v¨ ĽΠng thΫi ghi sΣ dν li˂ u 
Å Giʞm thi uʾ vi˂ c nhʨp các dν li˂ u không cʢn thi t̋ 
 
Các công cγ làm vi˂ c linh hoʜt này có rʠt 
nhi̓ u t²nh nŁng ʇu vit˂ cho cʞ vi˂ c phân 
tích thông tin nΧi bΧ và bên ngoài, giúp 
cho bʜn có th  ʾ lʨp b§o c§o c©n ĽΞi thλ 
và các báo cáo tài chính khác. 
 
Toàn bΧ các công cγ làm vi˂ c linh hoʜt 
và tích hαp trong phân h  ˂ k  ̋ toán làm 
tŁng nŁng suʠt và hi u˂ quʞ trong qui 
trình làm vi c˂ cεa tΣ chηc/doanh nghi p˂. 

Bʜn có th  ʾ lΚc các sΞ dʇ theo c§c ti°u 
chuʤn cγ th  ʾ(ví dγ nhʇ c§c kǐ báo cáo, 
bΧ phʨn hay dο án). Thông qua ηng 
dγng, bʜn có th  ʾxem hay in các báo cáo 
các thông tin tΣng hαp ho c̡ so sánh theo 
tιng nhóm doanh thu. Và bʜn có th  ʾ
bi̋ n ĽΣi các cλa sΣ, menu v¨ c§c trʇΫng 
theo yêu cʢu cεa bʜn. Hʅn th ̋nνa, bʜn 
có th  ʾ xem và in các báo cáo bʬng loʜi 
ti n̓ khác. 

 

 
 Trong hình: H  ˂ThΞng Tài Khoʞn Trong BFO 2010

  



TRUY VʟN 
 
Chηc nŁng ñtruy vt̋ (drill -down)ò v¨ bΧ lΚc 
ñtrοc tuy n̋ò l¨m thay ĽΣi h  ˂ thΞng tài 
khoʞn thγ ĽΧng thành mΧt công cγ thi t̋ 
thοc.Chúng giúp cung cʠp các báo cáo 
chính xác và thông tin Ľʇαc cʨp nhʨt Ľʢy 
Ľε. Sau khi bʜn thi t̋ lʨp h  ˂ thΞng tài 
khoʞn mΧt c§ch ch²nh x§c nhʇ bʜn muΞn, 
bʜn Ľ« snh s¨ng Ľ ʾtìm hiʾ u các thông tin 
cγ th  ʾ v  ̓ tình hình tài chính cεa công ty 
mình ï vΩi các dν li˂ u cεa cʞ nŁm t¨i ch²nh 
hi˂ n tʜi lʦn nŁm trʇΩc Ľ·. 
 
Bʜn có th  ʾ thi t̋ lʨp tʠt cʞ các tài khoʞn 
mà bʜn cʢn Ľ̋n trong h  ˂ thΞng tài khoʞn 
và thêm vào khi cʢn thi t̋. Bʜn có th  ʾ
quy t̋ Ľ̂nh cΧt thông tin và s Ξ li˂ u nào bʜn 
muΞn trình bày và thi t̋ lʨp Ľʾ 
cho chúng hi˂ n ra. Bʜn có th  ʾ chèn vào 
c§c ti°u Ľ,̓ các dòng trΞng và ngʪt trang 
bʠt cη khi nào bʜn muΞn. Bʜn còn có th  ʾ
lʠy tΣng các tài khoʞn khi cʢn thi t̋.  
 
XEM CÁC SΝ Dʆ ņʆΰC CʧP NHʧT 
THʆΪNG XUYÊN 
 
Trong h  ˂ thΞng tài khoʞn k  ̋ toán, bʜn có 
th  ʾ xem sΞ dʇ Ľʇαc liên tγc cʨp nhʨt và 
thay ĽΣi cho mΥi mΧt tài khoʞn. Chúng có 
th  ʾ liên k t̋ vΩi mΧt bΧ lΚc theo thΫi gian. 
Và ch˄ nhʠp chuΧt mΧt lʢn, bʜn có th  ʾĽi 
s©u v¨o Ľ ʾxem chi ti t̋ bʞn ghi cεa tʠt cʞ 
c§c b¼t to§n Ľ« tʜo nên sΞ li˂ u Ľ·. 
 

TRUY VʟN SΝ Dʆ / NGĄN SĆCH THEO 
KǏ HAY MÃ PHÂN TÍCH  
 
ņΞi vΩi mΥi tài khoʞn bʜn thi t̋ lʨp, có mΧt 
cλa sΣ th  ʾ hi˂ n ngân sách và các sΞ thοc 
t  ̋ phát sinh cho toàn bΧ h  ˂ thΞng tài 
khoʞn. Bʜn cƶng c· th ʾ nhìn thʠy các sΞ 
trong tιng tài khoʞn riêng l .ʁBʜn có th  ʾ
lοa chΚn giá tr  ̂ Ľʇαc th  ʾ hi˂ n theo mΥi 
ngày, tuʢn, th§ng, qu², nŁm hay tιng kǐ 
k  ̋toán. 
 
TRUY VʟN CÁC BÚT TOÁN THÔNG 
QUA PHÂN H  ˁ
 
MΚi b¼t to§n Ľ« ghi SΣ C§i Ľu̓ Ľʇαc dʦn 
chηng bʬng vŁn bʞn, giúp cho vi c˂ theo 
dõi các bút toán mΧt cách hi˂ u quʞ thông 
qua phʢn m m̓ ηng dγng. Bʜn có th  ʾ truy 
cʨp mΧt bʞn ghi cεa các bút toán SΣ cái 
trong h  ˂ thΞng tài khoʞn. Danh mγc các 
bút toán bao gΠm các thông tin v  ̓ các bút 
to§n c©n ĽΞi, thu  ̋giá tr  ̂gia tŁng, c§c m« 
phân tích hi˂ n có và còn nhi̓ u hʅn th.̋ 
MΥi mΧt bút toán SΣ C§i Ľu̓ Ľʇαc Ľ§nh sΞ 
bút toán riêng bi t˂. ņΠng thΫi, vi c˂ Ľ§nh 
sΞ này cung cʠp cho bút toán mΧt Ľ̂nh 
dʜng chính xác trong ηng dγng. SΞ hi˂ u 
các bút toán là sΞ ĽŁng kĨ cεa bút toán 
trong SΣ C§i. C§c b¼t to§n c¸n Ľʇαc ʠn 
Ľ̂nh mã nguΠn gΞc (mã nghi p˂ vγ), mã 
ngyên do và mΧt m« ngʇΫi sλ dγng, nhΫ 
vʨy nguΠn gΞc cεa bút toán luôn luôn 
Ľʇαc lʇu giν. 

 
D  ʿDÀNG TRUY N̒ Dμ LI Uˁ 
 
Trong nhʨt ký, bʜn truy cʨp trοc ti̋ p Ľ̋n 
các bʞng th¹ng tin, nʅi bʜn có th  ʾ lοa 
chΚn các thông tin mà bʜn cʢn Ľʾ nhʨp 
vào nhʨt ký. Các dν li˂ u có th  ʾ Ľʇαc 
truy n̓ Ľi trοc ti̋ p tι biʾ u bʞng sang nhʨt 
ký. Ngoài ra còn có cách ti̋ p cʨn trοc ti̋ p 
Ľ̋n danh mγc bút toán SΣ cái, th  ʁ tài 
khoʞn trong SΣ cái và các h˂  thΞng tài 
khoʞn k  ̋toán έ bʠt cη Ľ©u trong nhʨt ký. 
Bʜn có th  ʾ sλ dγng cʞ sΞ tài khoʞn ho c̡ 
t³m t°n Ľ ʾ nhʨp mΧt tài khoʞn n¨o Ľ· 
trong nhʨt ký.   
 
  

 



Tξ ņΦNG HOÁ CÁC GIAO D C˅H THÔNG DβNG 
 
Giao dĉh thʇΫng xʞy ra thʇΫng xuyên vΩi mΧt chút thay 
ĽΣi kh¹ng Ľ§ng k ʾcó th  ʾghi sΣ mΧt 
cách hi˂ u quʞ vΩi nhʨt ký l p̡. Cho mΥi dòng cεa nhʨt ký, 
bʜn ch  ˄r» c§c phʇʅng ph§p t²nh to§n v¨ khoʞng cách thΫi 
gian. Bʜn có th  ʾ gán mΧt giá tr  ̂ cΞ Ľ̂nh Ľn̋ mΧt dòng 
hay lοa chΚn tʢn suʠt sΞ dòng nên ghi sΣ vΩi các dν li˂ u 
Ľ« Ľʇαc cʨp nhʨt.  
 
PHÂN BΝ CÁC GIÁ TR  ˅
 
Bʜn có th  ʾ ti t̋ ki m˂ thΫi gian bʬng cách phân bΞ các giá 
tr  ̂cΞ Ľ̂nh Ľʇαc ghi sΣ tι mΧt nhʨt ký l p̡, trong sΞ các tài 
khoʞn, các bΧ phʨn hay dο án. Vi˂ c phân bΣ cγ th  ʾcó th  ʾ
x§c Ľn̂h Ľʇαc bʬng sΞ lʇαng, phʢn trŁm hay gi§ tr.̂ 
 
CHζC NŀNG KIM̔ TRA NHʧT Kħ TRʆΨC KHI GHI 
SΡ 
 
Phân h˂  cung cʠp cho bʜn phʇʅng tin˂ Ľʾ quʞn lý vi c˂ 
ghi sΣ mΧt cách hi˂ u quʞ và kiʾ m tra nhʨt kĨ trʇΩc khi ghi 
sΣ. N ű mΥi nhʨt kĨ Ľʇαc c©n ĽΞi trʇΩc khi n· Ľʇαc ghi 
sΣ thì h  ˂ thΞng s  ylu¹n lu¹n c©n ĽΞi. Tuy nhiên bʜn cƶng 
có th  ʾ chΚn Ľʾ c©n ĽΞi chúng theo các chηng tι. Sο cân 
ĽΞi các giá tr  ̂ Ľ« nhʨp Ľʇαc truy n̓ tι dòng này sang 
dòng khác, nhΫ vʨy sο mʠt cân bʬng có th  ʾ tìm thʠy mΧt 
cách nhanh chóng. 
 
XEM K T́ QUʝ TRʆΨC KHI GHI S Ρ 
 
TrʇΩc khi mΧt nhʨt kĨ Ľʇαc ghi sΣ, bʜn có th  ʾ xem các 
bút toán cεa chúng s  yʞnh hʇέng Ľn̋ các tài khoʞn luân 
chuy nʾ nhʇ th ̋ nào. Bʜn có th  ʾ kiʾ m tra sΞ dʇ mΩi và 
Ľi̓u ch n˄h bút toán nhʨt kĨ trʇΩc khi ghi sΣ. Bʜn có th  ʾ
tʜo ra bʠt kǐ sΞ các tài khoʞn luân chuy nʾ n¨o. TrʇΩc khi 
ghi sΣ, bʜn có th  ʾ in thλ báo cáo trong Nhʨt ký tΣng hαp 
mà có th  ʾĽʇαc sλ dγng cho các tài li u˂ chηng minh ho c̡ 
phê duy t˂.  
 
Bʜn còn có th  ʾ lοa chΚn Ľʾ có mΧt h  ˂thΞng kiʾ m tra các 
nhʨt kĨ c©n ĽΞi trʇΩc khi c§c b¼t to§n Ľʇαc ghi sΣ. Các 
b¼t to§n Ľ« Ľʇαc ghi sΣ tο ĽΧng lʇu v¨o sΣ sách mà bʜn 
có th  ʾin và sλ dγng cho các tài li˂ u chηng minh.  
 
QUʝN LÝ VI Cˁ GHI SΡ MΦT CÁCH AN TOÀN  
 
Bʜn có th  ʾquʞn lý vi c˂ ghi sΣ an toàn bʬng cách hʜn ch  ̋
vi˂ c truy cʨp. Bʜn có th  ʾhʜn ch  ̋thΫi gian Ľʇαc phép ghi 
sΣ và ch ˄ rõ tιng ngày cho mΥi mΧt nhân vi°n. ņiu̓ này 
s  ymang lʜi cho bʜn sο kiʾ m soát tʨp trung hoàn ch n˄h 
các truy cʨp ghi sΣ. 
 

 

 

Là giʞi ph§p lĨ tʇέng 

cho doanh nghi p˂. 

BizForceOne® 2008 

không ch  ˄Ľʅn thuʢn là 

mΧt phʢn m m̓ hay 

ERP m¨ Ľ©y l¨ mΧt giʞi 

pháp quʞn tr  ̂ tΣng th ,ʾ 

xuyên suΞt và linh hoʜt 

mΩi mηc chi phí hαp lý. 

 

Giʞi pháp này s  y k t̋ 

n·i con ngʇΫi, thông 

tin và các quy trình 

giúp bʜn quʞn lý doanh 

nghi p˂ hi u˂ quʞ hʅn. 

ņiʾm nΣi bʨt cεa h  ˂

thΞng này là khʞ nŁng 

mέ rΧng linh hoʜt, giúp 

bʜn Ľʢu tʇ tιng phʢn 

khi có nhu cʢu mà 

không phá vί cʠu trúc 

h  ˂thΞng. 

 

Tri t̋ lý cεa chúng tôi 

l¨: ñTʠt cʞ vì sο thành 

công cεa khách hàngò. 

Chúng tôi rʠt dinh dο 

khi Ľʇαc phγc vγ cho 

sο nghi p˂ phát tri nʾ 

cεa các doanh nghi˂ p 

trong khu vοc. 



Tξ ņΦNG Xκ LÝ THU  ́ VÀ CÁC TÀI 
LI Uˁ CHζNG MINH  
 
Tʠt cʞ c§c Ľc̡ Ľimʾ cεa vi˂ c xλ lý thu  ̋và 
b§o c§o Ľu̓ Ľʇαc quʞn lý tο ĽΧng bέi h  ˂
thΞng. Bʜn có th  ʾ tʜo Ľʇαc các bʞn ghi 
bán hàng cho các khách hàng, bʞn mà sλ 
dγng Ľ ʾtʜo nên báo cáo thu  ̋hoàn chn˄h, 
bao gΠm các thông tin v  ̓ các nguyên tʪc 
thu  ̋và các con sΞ. Phân h˂  k  ̋ toán mang 
Ľ̋n cho bʜn c§c phʇʅng ph§p ghi sΣ vΩi 
các tυ l˂  phʢn trŁm thu ̋ khác nhau cho 
các loʜi hình sʞn phʤm khác nhau. Nó 
cƶng c· th ʾcho phép bʜn sλ dγng các tài 
khoʞn mua và bán riêng l  ʁ cho mΥi mηc 
thu  ̋suʠt giá tr  ̂gia tŁng. 
 
 
ņ˅ NH NGHƘA CĆC KǏ K  ́TOÁN 
 
Bʜn có th  ʾ Ľ̂nh nghƙa nŁm t¨i ch²nh cεa 
bʜn vào lúc bʪt Ľʢu cεa bʠt cη kǐ hʜn 
nào. Và bʜn có th  ʾ chia chúng thành các 
kǐ k  ̋ toán. Các kǐ Ľ· c· th ʾ áp dγng vΩi 
ngân sách, thΞng kê và báo cáo. Vào giai 
Ľoʜn k t̋ thúc cεa nŁm t¨i ch²nh, l¹ Ľ·ng 
báo cáo thu nhʨp s  y chuy nʾ sΞ dʇ cεa cʞ 
nŁm v¨o bʞng c©n ĽΞi sΞ dʇ v¨ ĽΠng thΫi 
chuy nʾ sΞ dʇ c§c t¨i khoʞn doanh thu / chi 
phí v  ̓bʬng 0. Bʜn cƶng c· th ʾghi sΣ bút 
to§n cho nŁm t¨i ch²nh Ľ« Ľ·ng sΣ. Các 
bút toán s  yĽʇαc Ľ§nh dʠu bʬng các bút 
toán cεa nŁm trʇΩc. Th°m v¨o Ľ· Ľ ʾĽ̂nh 

nghƙa kǐ Ľ·ng sΣ cεa nŁm t¨i ch²nh, bʜn 
cƶng c· th ʾ thi t̋ lʨp bΧ lΚc Ľʾ xem và in 
k t̋ quʞ cho tιng kǐ cγ th  ʾvào bʠt cη thΫi 
gian n¨o Ľʇαc Ľʇa ra.  
 
THI T́ K  ́BÁO CÁO 
 
VΩi công cγ lʨp báo cáo tài chính mʜnh 
xây dοng s nh trong phân h ,˂ bʜn có th  ʾ
Ľ̂nh nghƙa v¨ Ľn̂h dʜng không giΩi hʜn 
các báo cáo khác nhau tι dν li˂ u cεa các 
tài khoʞn SΣ cái. Ví dγ nhʇ, nű bʜn có 
mΧt báo cáo so sánh giνa sΞ li˂ u thοc t  ̋
và ngân sách, bʜn có th  ʾ Ľ̂nh nghƙa mΧt 
cΧt mΩi và phân h  ˂ s  y tính toán và th  ʾ
hi˂ n sο khác nhau giνa chúng. 
 
Trong mΧt báo cáo khác, bʜn có th  ʾ tΣng 
hαp tài khoʞn và giá tr  ̂ tΣng cΧng tι tài 
khoʞn Ľʾ tʜo nên chính xác loʜi báo cáo 
mà bʜn cʢn. Bʜn có th  ʾ tʜo ra bao nhiêu 
báo cáo tùy theo ý bʜn muΞn và giν chúng 
trong mΧt bʞng riêng, nhΫ vʨy bʜn s  y
không phʞi Ľi qua cʞ mΧt c¹ng Ľoʜn trong 
lʢn k  ̋ ti p̋ khi bʜn cʢn loʜi th¹ng tin Ľc̡ 
trʇng Ľ·. Hʅn nνa, bʜn có th  ʾtr§nh Ľʇαc 
vi˂ c xuʠt các sΞ li˂ u cεa bʜn sang các 
phân h  ˂ khác bʬng vi˂ c th  ʾhi˂ n các cách 
tính toán trên các dòng và cΧt và sλ dγng 
các phép tính sΞ hΚc. 
 
  

 

 



Trong mΥi cΧt, bʜn có th  ʾ chΚn, n ű bʜn muΞn, xem 
hay in thay ĽΣi ròng, sΞ dʇ, sΞ dʇ ban Ľʢu, nŁm Ľn̋ 
tháng, phʢn còn lʜi cεa nŁm hay to¨n bΧ nŁm t¨i 
chính. ζng vΩi mΥi dòng, bʜn có th  ʾtΣng hαp nhi̓ u tài 
khoʞn SΣ cái ho c̡ tính tΣng cεa các dòng khác. MΥi khi 
bʜn xem hay in báo cáo, phân h˂  s  y tʜo nên mΧt cách 
tính toán trοc tuy n̋ cʨp nhʨt các cΧt mà bʜn Ľ̂nh 
nghƙa. Bʜn còn có th  ʾ áp dγng bΧ lΚc cho ngày, bΧ 
phʨn, dο §n v¨ c§c Ľʅn v ̂kinh doanh. 

 
 
 
Bʜn có th  ʾ tʜo ngân sách bʬng vi˂ c nêu chi ti t̋ tʠt cʞ 
các tài khoʞn sΣ cái và tιng giá tr  ̂ tΣng 
cΧng trong h  ˂ thΞng. MΧt khi bʜn Ľ« tʜo mΧt ngân 
sách trong mΧt cλa sΣ ma trʨn, bʜn có th  ʾin Ľʇαc sΞ 
dʇ so s§nh vΩi ngân sách, th  ʾhi˂ n dao ĽΧng tính bʬng 
phʢn trŁm. Ng©n s§ch có th  ʾx§c Ľn̂h theo ngày, tuʢn, 
th§ng, qu², nŁm hoc̡ bʠt kǐ mΧt kǐ k  ̋ toán nào mà 
bʜn muΞn x§c Ľn̂h.   

 
  
 
 
  
 
 
  

 
Ngân sách còn có thʾ  Ľʇαc tʜo ra cho bʠt kǐ nŁm tip̋ 
theo có th  ʾĽʇαc dοa trên các bΧ phʨn, dο §n hay Ľʅn 
v  ̂ kinh doanh. Bʜn có th  ʾʠn Ľ̂nh không giΩi hʜn v  ̓
ngân sách cho mΧt kǐ cγ th  ʾ và bʜn có th  ʾ thʇΫng 
xuyên so sánh ngân sách gΞc vΩi bʠt kǐ mΧt ngân sách 
Ľ« Ľʇαc Ľiu̓ ch n˄h nào. Cho mΥi mΧt ngân sách, sο 
thay ĽΣi sΞ li˂ u Ľʇαc lʇu lʜi tΣng hαp theo tιng mã 
phân tích. MΧt ngân sách có th  ʾĽʇαc sao chép toàn 
bΧ ho c̡ mΧt phʢn sang mΧt kǐ khác, bΧ phʨn, dο án 
ho c̡ công ty khác. 
 
 
TÌM KI Ḿ CÁC TÀI LI Uˁ / CH ζNG Tθ 
Tìm ki̋ m là mΧt công cγ giúp ti t̋ ki m˂ Ľʇαc thΫi gian 
cho cʞ k  ̋ toán và nhân viên trong công v i˂ c hàng 
ngày. Khi bʜn nhʠn vào nút tìm ki m̋, bʜn s  yĽʇαc xem 
bʞn ghi chép hoàn ch n˄h v  ̓các bút toán cεa SΣ cái vΩi 
sΞ tài li u˂ v¨ ng¨y th§ng nhʇ Ľ« Ľʇαc ghi έ khʪp ηng 
dγng nghi˂ p vγ trong phân h .˂ Chηc nŁng n¨y c¸n 
cung cʠp mΧt phʇʅng thηc nhanh chóng và dˀ  dàng 
Ľʾ  kiʾ m tra lʜi tài li u˂. 

  

"Nguyên tʪc Ľʢu tiên khi 

áp dγng bʠt cη công ngh  ˂

nào vào kinh doanh là: Áp 

dγng tο ĽΧng hóa vào 

mΧt doanh nghi p˂ hi u˂ 

quʞ thì nó s  ytŁng cʇΫng 

sο hi u˂ quʞ. Còn áp dγng 

vào mΧt guΠng máy kém 

hi u˂ quʞ thì s  ytŁng th°m 

sο y ű kém". 

Bill Gates  

Microsoft Corporation. 



Phân Hѹ Bán Hàng ɀ Sale Management Module  

 

BFO Sales Management Module  s  ygiúp bʜn chuʤn hóa quy trình bán hàng nhʬm Ľ§p ηng 
nhu cʢu khách hàng tΞt hʅn, ĽΠng thΫi giʞm chi phí giao d ĉh. Bʜn có th  ʾ theo dõi quá trình 
giao d ĉh vΩi kh§ch h¨ng Ľ ʾx§c Ľn̂h nhνng khách hàng quan trΚng nhʠt vΩi doanh nghi˂ p, 
quʞn lĨ ĽΧi ngƶ b§n hàng và mηc ĽΧ tΠn kho qua h  ˂ thΞng báo cáo mʜnh m .y VΩi h  ˂ thΞng 
quʞn tr  ̂ bán hàng này, chʪc chʪn doanh nghi˂ p bʜn s  ytŁng sηc cʜnh tranh trong quá trình 
quan trΚng nhʠt cεa doanh nghi˂ p, v¨ Ľʇʅng nhi°n, lαi nhuʨn cƶng s yĽʇαc cʞi thi n˂ tʇʅng 
ηng. 

 

 

CÁC CHζC NŀNG TRONG PHĄN H ˁBÁN HÀNG  

1. Quʞn lý báo giá:  T²nh NŁng n¨y 
Ľʾ quʞn lý các bʞn chào giá vΩi 
khách hàng. Sλ dγng T²nh NŁng 
ñChuynʾ ņʅn H¨ngò Ľ ʾ tʜo Ľʅn 
hàng tι báo giá và theo dõi chi ti t̋ 
theo tιng Ľʅn h¨ng. 

 

2. Quʞn Lý Hαp ņΠng: T²nh NŁng 
n¨y Ľ ʾ quʞn lý các hαp ĽΠng bán 
hàng vΩi khách hàng. Sλ dγng Tính 
NŁng ñChuynʾ ņʅn H¨ngò Ľ ʾ tʜo 
Ľʅn h¨ng tι hαp ĽΠng bán và theo 
dõi chi ti t̋ theo t ιng Ľʅn h¨ng. 

 

3. Quʞn LĨ ņʅn H¨ng B§n: Tính 

NŁng n¨y Ľ ʾquʞn lý các bʞn chào 

gi§; c§c Ľʅn Ľt̡ hàng và các qui 

tr³nh Ľt̡ hàng.  

 

4. Chi t̋ Kh ʠu Thanh Toán:  Tính 

NŁng n¨y cho ph®p t²nh c§c khoʞn 

chi̋ t khʠu mΧt cách tο ĽΧng. 

5. ņʅn H¨ng B§n Trʞ Lʜi: Tính 

NŁng n¨y cho ph®p bʜn thi t̋ lʨp 

Ľʅn h¨ng b§n b ̂ trʞ lʜi hay bù 

h¨ng, Ľ ʾ bù cho mΧt khách hàng 

c§c h¨ng h·a kh¹ng Ľ¼ng ho c̡ hʇ 

hΜng. Hàng hóa có th  ʾĽʇαc nhʨn 

theo Ľʅn b½ h¨ng. 

 

Incentive System 
for Sales 

Sales Forecasting 

Sales Reporting 
Sales Cost 

Accounting 

Sales 
Management 



6. Chính Sách Bán Hàng: T²nh NŁng n¨y Ľ ʾx§c Ľn̂h giá bán hàng dành cho mΧt 
kh§ch h¨ng Ľc̡ bi˂ t ho c̡ mΧt nh·m kh§ch h¨ng Ľc̡ bi˂ t.  

 

7. Gi§ Theo Chʇʅng Tr³nh Khuyn̋ Mãi: T²nh NŁng n¨y Ľ ʾnΞi k t̋ giá bán và chi t̋ 
khʠu chi ti t̋ b§n h¨ng cho c§c chʇʅng tr³nh khuyn̋ mãi. MΧt khi bʜn tʜo mΧt chʇʅng 
trình khuy n̋ mãi, bʜn có th  ʾĽʇa ra gi§ b§n hay chit̋ khʠu theo chʇʅng tr³nh n¨y cho 
tιng khách hàng hay nhóm khách hàng. Giá này sy  có hi˂ u lοc cho tΩi khi bʜn k t̋ 
th¼c chʇʅng tr³nh khuyn̋ mãi. 

 

8. ʆΩc T²nh Giao H¨ng v¨ Cʅ Quan Giao Nhʨn:  T²nh NŁng n¨y Ľ ʾtính các ngày có 
khʞ nŁng giao h¨ng v¨ c§c ng¨y giao h¨ng. Nű khách hàng có yêu cʢu phʞi giao 
hàng vào mΧt ng¨y n¨o Ľ·, th³ bʜn có th  ʾ kiʾ m tra xem li˂ u có khʞ nŁng giao h¨ng 
Ľ¼ng v¨o ng¨y Ľ· kh¹ng. Bʜn cƶng c· th ʾtính toán ngày có th  ʾgiao hàng, n ű bʜn 
không có hàng tΠn kho. 

¶ T²nh NŁng n¨y gi¼p bʜn có khʞ nŁng thit̋ lʨp nhi̓ u ņʜi lý giao nhʨn (UPS, 
DHL, external carriers or own carriers) và các d ĉh vγ cεa hΚ (phát chuy nʾ 
nhanh, suΞt Ľ°m, ti°u chuʤn) cùng vΩi thΫi gian chuy nʾ h¨ng. C§c ņʜi Lý 
Hàng Hʞi có th  ʾĽʇαc sλ dγng chung vΩi òņʅn H¨ng B§nò v¨ ñChuynʾ Khoò. 

  



Phân H  ֓Mua Hàng ɀ Purchase Management Module  

 

BFO Purchase Management Module: 
bʜn s  ykiʾ m so§t Ľʇαc quy trình mua hàng 
mΧt cách hi˂ u quʞ hʅn. VΩi vi˂ c kiʾ m soát 
ch c̡ chy  chʠt lʇαng nhà cung cʠp, bʜn s  y
ti t̋ ki m˂ Ľ§ng k ʾcác chi phí hʨu cʢn cεa 
doanh nghi˂ p. ņc̡ bi˂ t khi k t̋ hαp vΩi 
BFO Inventory Management Module , 
bʜn s  yvi˂ c tο ĽΧng hóa nhi̓ u c¹ng Ľoʜn 
thε công trong quy trình mua hàng, tính 
to§n Ľʇαc mηc ĽΧ tΠn kho hαp lĨ v¨ do Ľ· 
giʞm Ľʇαc chi phí tΠn kho trong doanh 
nghi˂ p. 

 

1. Yêu Cʢu Mua Hàng: T²nh NŁng 

n¨y Ľ ʾquʞn lý các yêu cʢu mua hàng cεa 

nhân viên mua vΩi nhà cung ηng. 

 

2. Hαp ņΠng Mua Hàng:  T²nh NŁng n¨y Ľ ʾquʞn lý các hαp ĽΠng mua hàng cεa nhân 

viên phγ trách mua hàng vΩi nhà cung ηng. 

 

3. ņʅn ņt̡ Hàng:  Bʜn sλ dγng T²nh NŁng n¨y Ľ ʾquʞn lý các bʞn chào giá mua hàng, 

c§c Ľʅn h¨ng v¨ c§c qui tr³nh Ľt̡ mua hang.  

4. Chi t̋ Kh ʠu Mua Hàng:  T²nh NŁng n¨y cho ph®p bʜn tính toán mΧt cách tο ĽΧng các 

khoʞn giʞm gi§ h·a Ľʅn. 

5. K  ̋ Hoʜch Mua Hàng: T²nh NŁng n¨y Ľ ʾ tο ĽΧng hóa thε tγc mua hàng. 

 

6. Mua Hàng Tr ʞ Lʜi:  T²nh NŁng n¨y Ľ ʾthi t̋ lʨp mΧt Ľʅn h¨ng gέi trέ lʜi, Ľ ʾnhà cung 

cʠp bù lʜi cho công ty bʜn nhνng hàng sai ho c̡ hʇ hΜng. Các hàng hóa có th  ʾĽʇαc 

lʠy ra tι Ľʅn h¨ng Ľʇαc gέi trέ lʜi. Có th  ʾthοc hi˂ n gέi trέ lʜi các lô hàng tιng phʢn 

và phΞi hαp các lô hàng vΩi mΧt bʞn thΜa thuʨn. VΩi T²nh NŁng n¨y, bʜn có th  ʾnΞi 

k t̋ c§c Ľʅn h¨ng gέi trέ lʜi vΩi c§c Ľʅn h¨ng thay th.̋ 

7. Giá Mua: T²nh NŁng n¨y Ľ ʾthΜa thuʨn gi§ mua h¨ng ĽΞi vΩi mΧt nhà cung cʠp riêng 

bi˂ t n¨o Ľ·. VΩi mΥi giá mua, bʜn có th  ʾthʇʅng lʇαng giá hi˂ n hành vΩi ngʇΫi bán. 

 

8. Xuʠt Hàng Tr οc Ti p̋:  T²nh NŁng n¨y Ľ ʾnΞi k t̋ c§c Ľʅn h¨ng b§n và mua hàng vΩi 

nhau v¨ khi h¨ng Ľʇαc gέi trοc ti̋ p tι nhà cung cʠp Ľ̋n khách hàng. 

9. Chi t̋ Kh ʠu Chi Ti t̋ Mua Hàng: T²nh NŁng n¨y Ľ ʾquʞn lý chi̋ t khʠu mua hàng tι 
các nhà cung cʠp hay nhóm nhà cung cʠp Ľ̡c bi˂ t. VΩi chi̋ t khʠu chi ti t̋, bʜn có th  ʾ
thΜa thuʨn phʢn trŁm vΩi NCC nhʬm Ľʜt Ľʇαc tυ l˂  chi̋ t khʠu cao hʅn.  



Phân H  ֓T n֟ Kho ɀ Inventory Management Module  

 

BFO Inventory Management 

Module  (Barcode Supported) sy  

giúp bʜn quʞn lý hàng tΠn kho mΧt 

cách hi˂ u quʞ. H¨ng h·a Ľʇαc quʞn lý 

chi ti t̋ theo t ιng ph©n xʇέng, tιng 

kho và theo nhi u̓ Ľʅn v ̂qui ĽΣi. Bʜn 

có th  ʾquʞn lý tΠn kho cùng loʜi nhʇng 

khác nhau theo chi ti t̋ bi n̋ th  ʾvà theo 

mΧt ma trʨn giá k  ̋ hoʜch Ľ ʾ c©n ĽΞi 

tΠn kho. ņc̡ bi˂ t, vΩi BFO Inventory, 

thông tin hàng t Πn kho thοc t ,̋ hàng 

tΠn kho an toàn, hàng tΠn kho Ľ« Ľʇαc 

kh§ch h¨ng Ľt̡ trʇΩc luôn s nh sàng, 

giúp bʜn có th  ʾ hηa h nɹ giao hàng 

chính xác ho̡ c Ľiu̓ chuy nʾ hàng tΠn kho giνa các chi nhánh, trung tâm phân phΞi hay các 

kho hàng vΩi nhau mΧt cách d  ˀdàng. Thêm nνa, thông tin t Πn kho luôn là trοc tuy n̋ (online) 

và tηc thΫi giúp bʜn c· Ľʇαc các quy̋ t Ľ̂nh chính xác 

và kp̂ thΫi. 

1. TΠn Kho:  T²nh NŁng n¨y theo d»i c§c mt̡ 

hàng và giá cεa ch¼ng. N· thʇΫng Ľʇαc sλ 

dγng vΩi c§c T²nh NŁng Quʞn Tr  ̂Bán Hàng và 

Quʞn Tr  ̂Mua Hàng 

¶ T²nh NŁng TΠn Kho bao gΠm danh mγc 

hàng hóa, nhʨp li˂ u nhʨp, xuʠt hàng 

hóa, và các nhʨt ký hàng hóa. VΩi Tính 

NŁng n¨y, bʜn có th  ʾthi t̋ lʨp các hàng 

hóa và nhʨp vào sΣ cái các giao d̂ch 

mua bán hàng hóa trong nhʨt ký.  

 

1. Các kho V ʨt Tʇ: T²nh NŁng n¨y cung cʠp 

chηc nŁng cʅ bʞn cho ph®p ngʇΫi sλ dγng 

quʞn lý tΠn kho tʜi nhi̓ u nʅi (kho) kh§c nhau. 

T²nh NŁng n¨y c· th ʾ xem kho bao gΠm các 

Ľ̂a Ľimʾ trong các nhà máy ho c̡ c§c cʅ sέ sʞn 

xuʠt cƶng nhʇ c§c trung t©m ph©n phΞi, các 

nhà kho và các xe phγc vγ chuyên chέ.  

 

2. Chuy nʾ Kho:  Tính NŁng n¨y cho ph®p bʜn 

theo dõi mΧt cách hνu hi˂ u hàng tΠn kho khi 

ch¼ng Ľʇαc di chuy nʾ tι nʅi n¨y sang nʅi 

khác. Bʜn cƶng c· th ʾnhʨp sΣ. 

  

 

ñBFO gi¼p ch¼ng t¹i tΣ chηc kho 

hàng và hoʜt ĽΧng kho vân hi u˂ 

quʞ nhʬm cung cʠp d ĉh vγ tΞt 

nhʠt cho khách hàng. Thêm 

nνa, vì là h  ˂thΞng tích hαp 

hoàn toàn, tι bΧ phʨn xuʠt 

khʤu ï Ľ̋n bΧ phʨn sʞn xuʠt và 

giao h¨ng Ľu̓ c· Ľε thông tin 

cʢn thi t̋ï nghƙa l¨ ch¼ng t¹i 

theo d»i Ľʇαc qu§ tr³nh ĽΞi vΩi 

kh§ch h¨ng ngo¨i nʇΩc. VΩi 

nhνng dο án xuʠt khʤu lΩn, 

chúng tôi d  ˀdàng theo dõi và 

bi t̋ Ľʇαc lαi nhuʨn nhanh 

ch·ng.ò 

 

Mr.Bình  

Trʇέng Phòng Kinh Doanh  &  

Xuʠt Kh ʤu CASUMINA  



3. Hàng Hóa Thay Th :̋ VΩi T²nh NŁng n¨y, bʜn có th  ʾnΞi k t̋ các m t̡ h¨ng c· c§c Ľc̡ 

tính giΞng nhau ho c̡ tʇʅng Ľʇʅng lʜi vΩi nhau. N ű mΧt kh§ch h¨ng Ľt̡ mua mΧt 

m t̡ hàng không có s nh, bʜn có th  ʾchào cho hΚ mΧt m t̡ hàng thay th  ̋ngay và tránh 

bΜ lί cuΧc bán hàng. Ho c̡ bʜn có th  ʾcung cʠp d ĉh vγ kèm theo cho khách hàng cεa 

bʜn bʬng cách chào cho hΚ nhνng m t̡ hàng thay  th  ̋giá thʠp hʅn. 

 

4. Tham Chi ű Hàng Hóa:  VΩi T²nh NŁng n¨y, bʜn có th  ʾx§c Ľn̂h mΧt cách nhanh 

chóng và chính xác các m̡ t hàng mà mΧt kh§ch h¨ng Ľt̡ tr°n cʅ sέ mã sΞ m t̡ hàng 

khác vΩi mã sΞ cεa bʜn. Thông tin ki mʾ tra chéo tι khách hàng, nhà cung cʠp và nhà 

sʞn xuʠt cƶng nhʇ c§c sΞ v  ̓chεng loʜi, mã sΞ quΞc t  ̋ (UPCs) và mã sΞ sʞn phʤm 

cεa Châu Âu (EANs) có thʾ  Ľʇαc lʇu giν và truy cʨp d  ˀdàng. 

 

5. Hàng Hóa Ký G λi:  T²nh NŁng n¨y Ľʇαc sλ dγng khi bʜn chào các m t̡ hàng không 

có trong kho cεa bʜn nhʇng bʜn lʜi có th  ʾ Ľ̡ t mua tι mΧt nhà cung cʠp ho c̡ mΧt 

nhà sʞn xuʠt. Các loʜi m t̡ h¨ng nhʇ th ̋Ľʇαc nhʨp v¨o nhʇ l¨ c§c mt̡ hàng không 

c· trong kho, nhʇng Ľʇαc xλ lĨ nhʇ c§c mt̡ hàng khác. 

 

6. Chi Phí Hàng Hóa:  T²nh NŁng n¨y khi bʜn muΞn trong gi§ th¨nh Ľʅn v ̂ho c̡ giá Ľʅn 

v  ̂cεa mΧt m t̡ hàng bao gΠm cʞ giá tr  ̂cεa các thành phʢn chi ph² Ľʇαc phân bΣ vào. 

Các chi phí bΣ sung v¨o gi§ th¨nh Ľ· c· th ʾlà phí vʨn chuy nʾ, bʞo hiʾ m, ho c̡ các chi 

ph² kh§c li°n quan Ľn̋ sʞn phʤm. 

 

7. Ki mʾ kê T Πn Kho:  Kiʾ m kê tΠn kho l¨ cʅ sέ Ľʾ kiʾ m tra danh mγc tΠn kho. N· Ľʇαc 

sλ dγng Ľ ʾduy tr³ v¨ tŁng ĽΧ chính xác cεa sΞ li˂ u hàng thοc t .̋ Kiʾ m kê tΠn kho 

Ľʇαc thi t̋ lʨp trên sʞn phʤm ho c̡ theo kho. 

¶ Kiʾ m kê tΠn kho là mΧt T²nh NŁng cʅ sέ, c· nghƙa l¨ n· Ľʇαc sλ dγng cùng vΩi 

ho c̡ không có Tính NŁng Quʞn Lý Kho. 

 

8. Nhʨp Kho Hàng:  T²nh NŁng n¨y Ľ ʾ nhân viên kho thοc hi˂ n các công vi˂ c nhʨp 

hàng hóa trong kho cεa hΚ.  

 

9. Xuʠt Kho Hàng:  T²nh NŁng n¨y Ľ ʾnhân viên kho thοc hi˂ n các công vi˂ c xuʠt hàng 

hóa trong kho cεa hΚ.  

 

10.  Giá Thành T Πn Kho:  Giá thành tΠn kho là mΧt công cγ rʠt hνu ích cho công ty nhʬm 

thοc hi˂ n các công vi˂ c Ľ̂nh kǐ Ľʾ  tính giá thành hàng hóa (Vʨt tʇ). T²nh NŁng n¨y 

cho phép bʜn tính giá thành vʨt tʇ theo nhiu̓ phʇʅng ph§p nhʇ gi§ Nhʨp TrʇΩc-Xuʠt 

TrʇΩc, Nhʨp TrʇΩc-Xuʠt Sau, Bình Quân Gia Quy̓ n, ņn̂h mηc và Thοc t  ̋Ľ²ch danh.  

11.  ...   

  

 

 



Phân H  ֓Tài SӶn ɀ Asset Management Module  

 
BFO Asset Management Module s  ygiúp bʜn quʞn lý chi ti t̋ công cγ dγng cγ và tài sʞn cΞ Ľ̂nh. 
Bʜn có th  ʾĽ̂nh nghƙa c§c qui tʪc phân bΣ hay khʠu hao Ľ ʾh  ˂thΞng tο ĽΧng ghi nhʨn, theo dõi tài 
sʞn tŁng hay giʞm giá, bʞo hành, bʞo trì, thanh lý ho c̡ hʇ hΜng hay cƶng nhʇ theo d»i chi tit̋ quá 
trình luân chuy nʾ tài sʞn giνa các phòng ban, bΧ phʨn. 

 
1. Tài Sʞn:  VΩi phʢn Tài sʞn, bʜn có th  ʾquʞn lý các hoʜt ĽΧng liên quan Ľn̋ tài sʞn 
nhʇ: chi ph² mua t¨i sʞn, khʠu hao/phân bΣ tài sʞn, tŁng gi§ T¨i sʞn, giʞm giá Tài 
sʞn, Ľ§nh gi§ lʜi Tài sʞn, thanh lý hay bΞ trí lʜi tài sʞn. 
¶ Cho tιng loʜi tài sʞn, bʜn có th  ʾ tính khʠu hao theo c§c phʇʅng ph§p kh§c 

nhau.  
 

2. Bʞo Dʇίng/S λa Chνa Tài Sʞn:  T²nh nŁng n¨y bʜn có th  ʾ theo dõi vi c˂ bʞo trì và 
nhνng chi phí phát sinh cho tιng tài sʞn. Nó cung cʠp cho bʜn thông tin cʢn thi t̋ Ľʾ 
phân tích chi ti t̋ và ra quy t̋ Ľ̂nh liên quan tΩi sο nâng cʠp hay thanh lý tài sʞn. Có 
th  ʾk t̋ hαp Bʞo Dʇίng/ Sλa Chνa vΩi SΣ Cái K̋  Toán TΣng Hαp. 
 

3. Khʠu Hao/Phân B Σ Chi Phí:  Phʢn này cho phép bʜn sλ dγng khʠu hao/phân bΣ chi 
phí theo tυ l˂  khác nhau cεa các giao dĉh tài sʞn nhʇ l¨ chi ph² mua T¨i sʞn và ghi 
giʞm Tài sʞn cho tιng bΧ phʨn khác nhau ho c̡ nhνng dο §n kh§c nhau. N®t Ľc̡ 
trʇng n¨y c· th ʾsλ dγng n ű nhʇ mΧt vài bΧ phʨn dùng chung tài sʞn. 

 
4. Phân Lo ʜi v¨ ņiu̓ Chuy nʾ Tài S ʞn:  VΩi phʢn này bʜn có th  ʾphân loʜi lʜi mΧt tài 

sʞn ho c̡ mΧt phʢn tài sʞn. Ví dγ: chuy nʾ Tài sʞn tι phòng ban này cho phòng ban 
khác. MΧt tài sʞn cƶng c· th ʾphân chia thành nhi u̓ phʢn tài sʞn con, và nhi u̓ tài sʞn 
con có th  ʾgΧp lʜi thành mΧt phʢn tài sʞn. 

 
5. Thanh Lý Tài S ʞn:  Sλ dγng t²nh nŁng n¨y Ľ ʾthοc hi˂ n vi˂ c thanh lý tài sʞn v¨ Ľ§nh 

giá hi˂ u quʞ sλ dγng tài sʞn. 
 

6. ņ§nh Gi§ Lʜi Tài Sʞn:  Sλ dγng t²nh nŁng Ľ§nh gi§ lʜi tài sʞn Ľʾ ghi nhʨn giá tr  ̂tài 
sʞn tŁng n°n hoc̡ giʞm xuΞng do bi n̋ ĽΧng v  ̓giá tr  ̂ cεa tài sàn. 

  



Phân H  ֓QuӶn Tr  ֗T n֡g ThԜ Quan H  ֓ 

Total Relationship Management Module  

 

BFO Total Relationship Management  là công cγ hΥ trα chi̋ n lʇαc kinh doanh giúp bʜn 
gia tŁng lαi nhuʨn bʬng cách xem nhu cʢu khách hàng là trΚng tâm cεa doanh nghi˂ p. BFO 
Relationship Management cho bʜn thông tin v  ̓kinh doanh và ti p̋ th  ̂ch²nh x§c v¨ Ľʢy Ľε Ľʾ 
bʜn tʨp trung các mΞi quan h  ˂ theo tιng phân khúc khách hàng. Vì vʨy, bʜn s  yc· Ľʇαc 
quy t̋ Ľ̂nh chính xác và kp̂ thΫi cƶng nhʇ kimʾ so§t Ľʇαc hoʜt ĽΧng ti p̋ th  ̂kinh doanh. BFO 
còn giúp bʜn c· Ľʇαc quy t̋ Ľ̂nh khôn ngoan và nhanh chóng không ch  ˄dοa trên thông tin 
giao d ĉh quá khη mà còn th¹ng tin thʇʅng mʜi cʨp nhʨt cho tιng ĽΞi tác nhʬm gia tŁng sο 
thΜa mãn cεa khách hàng và sο chε ĽΧng cho nhân viên cεa bʜn. Công vi˂ c kinh doanh s  y
hi˂ u quʞ hʅn. 

 

1. Quʞn LĨ ņΞi Tác:  T²nh NŁng n¨y Ľ ʾ
nʪm Ľʇαc tʠt cʞ các mΞi quan h  ˂ cεa 
bʜn và làm cho vi c˂ ti̋ p cʨn hΚ trέ 
thành vʠn Ľ̓ riêng cεa bʜn.  

 

2. Phân Lo ʜi ņΞi Tác:  T²nh NŁng n¨y Ľ ʾ
sʪp x p̋ các mΞi quan h  ˂ theo nhi u̓ 
loʜi khác nhau.  

 

3. Th¹ng Tin Thʇʅng Mʜi:  T²nh nŁng 
này giúp bʜn ghi nhʨn thông tin 
thʇʅng mʜi/kinh t  ̋ cεa ĽΞi t§c Ľ ʾ hΥ 
trα bʜn hiʾ u r» ĽΞi t§c, ĽΞi thε cʜnh 
tranh, ĽΞi t§c Ľʜi lý nhʬm gia tŁng sο 
thΜa m«n cho ĽΞi tác cεa bʜn. 

 

4. ņΞi Thε Cʜnh Tranh:  T²nh nŁng n¨y 
giúp bʜn theo d»i ĽΞi thε cʜnh tranh 
cεa bʜn.  

 

5. ņΞi T§c ņʜi Lý (Chi n̋ Lʇαc):  Tính 
nŁng n¨y hΥ trα bʜn theo dõi, quʞn lý 

c§c ĽΞi t§c Ľʜi lý/chi n̋ lʇαc cƶng nhʇ 
nŁng lοc cεa hΚ khi hαp tác vΩi bʜn. 

 

6. Quʞn LĨ Cʅ HΧi, Cʅ HΧi Khʞ Thi và 
Ti m̓ NŁng: T²nh NŁng n¨y Ľ ʾ theo 
dõi diˀ n bi̋ n c§c cʅ hΧi kinh doanh.  

 

7. Tích Hαp H  ˂ ThΞng Thʇ ņin˂ Tλ:  
T²nh NŁng n¨y Ľ ʾ khóa tʠt cʞ các thʇ 
tι liên lʜc cεa bʜn. Bʜn có th  ʾkhóa tʠt 
cʞ c§c thʇ gλi v  ̓ v¨ c§c thʇ gέi ra 
ngoài qua Business Force One® ho̡ c 
Outlook và thʨm chí bʜn có th  ʾ thi t̋ 
lʨp chʇʅng tr³nh Ľ ʾ khóa mΧt cách tο 
ĽΧng ho c̡ thε công trong h  ˂ thΞng 
Business Force One®. 

 

8. Tích Hαp VΩi TΣng ņ¨i ņin˂ Tho ʜi:  
Sλ dγng t²nh nŁng n¨y Ľ ʾtích hαp các 
giao t  ̋ m¨ ĽΞi tác liên h  ˂ vΩi công ty 
cεa bʜn qua h  ˂ thΞng tΣng Ľ¨i 
CallCenter. 

9. ... 

  



1ÕѧÎ 4Òѻ .ÇÕѿÎ .ÈÝÎ ,ҐÃ 

Human Resource Management Module  
 

BFO HR Management Module  s  ygiúp bʜn Ľ§p ηng hi˂ u quʞ và nhanh chóng các yêu cʢu 
quʞn lý nhân sο trong doanh nghi p˂. Bʜn s  y ti t̋ ki m˂ Ľʇαc rʠt nhi u̓ thΫi gian xλ lý các tác 
vγ th¹ng thʇΫng nhʇ t²nh lʇʅng, thu,̋ v.v. h¨ng th§ng cho nh©n vi°n. Do Ľ·, c§c nh©n vi°n 
phòng nhân sο/ hành chính cεa bʜn s  y có nhi̓ u thΫi gian tʨp trung và các công vi c˂ Ľ¸i hΜi 
sηc sáng tʜo cao mà h  ˂thΞng máy tính hi n˂ nay không th  ʾn¨o mang Ľn̋ cho bʜn Ľʇαc. 

 

 

1. Nhân S ο: Có th  ʾnhóm các thông tin chung theo t ιng loʜi (template) và t Σ chηc nhân 
viên dοa theo tιng loʜi khác nhau cεa nhân sο, sʪp x p̋ theo tr³nh ĽΧ, kχ nŁng, kinh 
nghi˂ m, hΚc vʠn v¨ Ľ¨o tʜo Ľ̋n sο liên k t̋ thành viên, nhân viên.  

 

2. Khen Thʇέng, Kυ Luʨt:  Theo d»i qu§ tr³nh khen thʇέng, kυ luʨt cεa tιng nhân viên 
qua Ľ· Ľʇa ra c§c ch ˄tiêu phʠn Ľʠu, qui hoʜch nhân viên. 

 

3. Quan H  ˂Thân thu Χc: Theo dõi quan h  ˂thân thuΧc cεa tιng nh©n vi°n Ľ ʾthοc hi˂ n 
ch  ̋ĽΧ, chính sách và truy nguyên các quan h  ˂cεa c§c nh©n vi°n trong c¹ng ty Ľ ʾhΥ trα 
vi˂ c cʞi ti n̋ qui trình kinh doanh, thi t̋ lʨp các qui trình ki mʾ soát nΧi bΧé 

4. NŁng Lοc v¨ Tr³nh ņΧ: Theo d»i tr³nh ĽΧ hΚc vʠn và kχ nŁng cεa nhân viên qua. ThΞng 
kê theo nhi u̓ ch  ˄ tiêu v  ̓nŁng lοc, tr³nh ĽΧ qua Ľ· gi¼p ph©n c¹ng, ph©n nhim˂ hay Ľiu̓ 
chuy nʾ nhân viên.  

 

5. Tuy nʾ Dγng:  T²nh nŁng n¨y 
cho phép bʜn quʞn lý tιng ηng 
viên, phân tích tιng ηng viên 
khi tuy nʾ dγng. Bʜn s  y chuy nʾ 
ηng viên thành nhân viên, theo 
dõi cho tιng Ľαt tuy nʾ dγng, 
chηc vγ, Ľ§nh gi§ nŁng lοc, 
bʬng cʠp/hΚc v ,̂ c§c kh·a Ľ¨o 
tʜo, kχ nŁng, t¨i sʞn công ty, 
thông tin quan tr Κng nhân viên 
nʪm giν,é cεa ηng viên ho c̡ 
nhân viên. 



6. ņ¨o Tʜo:  T²nh nŁng n¨y cho ph®p bʜn quʞn 
lý vi˂ c Ľ¨o tʜo cho nhân viên cεa công ty. Các 
kh·a Ľ¨o tʜo s  ydo bʜn Ľ̂nh nghƙa v¨ quʞn lý 
cƶng nhʇ cʅ sέ Ľ¨o tʜo hay nh©n vi°n Ľ¨o 
tʜo. 

 

7. Thông Tin Bí M ʨt và Tài S ʞn ņʇαc Giao:  
Có th  ʾ theo dõi các thông tin mʨt mà nhân 
viên nʪm giν và quʞn lý nhνng tài sʞn mà 
c¹ng ty giao cho nh©n vi°n nhʇ ch³a kh·a, th ʁ
tín dγng, m§y vi t²nh v¨ xe hʅi. 

 

8. Lao ņΧng-Ti n̓ Lʇʅng: T²nh nŁng n¨y 
thʇΫng gΚi l¨ lao ĽΧng ti n̓ lʇʅng ñthγ ĽΧngò 
hay ñt²nh lʇʅng theo bʞng chʠm c¹ngò. Phân 
h  ˂n¨y cƶng t²ch hαp vΩi các phân h  ˂ khác, 
nhʇng mγc Ľ²ch ch²nh l¨ t²nh lʇʅng nh©n vi°n 
theo bʞng chʠm công. 

 

9. Công Th ηc T²nh Lʇʅng: T²nh nŁng n¨y 
Ľʇαc d½ng Ľ ʾ bʜn tο Ľ̂nh nghƙa, t²nh to§n 
thu nhʨp (lʇʅng) cho ngʇΫi lao ĽΧng theo các 
loʜi lʇʅng (lʇʅng công nhʨt, lʇʅng th§ng, 
lʇʅng chuy°n gia,é). Trong thu nhʨp, lʇʅng 
s  ygΠm nhi̓ u chi ti t̋ lʇʅng nhʇ lʇʅng cʅ bʞn, 
lʇʅng ngh ˄ ph®p, lʇʅng phγ trΧi, phγ cʠp 
chηc vγ, phγ cʠp trách nhi m˂, phγ cʠp lao 
ĽΧng cοc nhΚc, bʞo hiʾ m y t ,̋ bʞo hiʾ m xã 
hΧi, thu  ̋ thu nhʨp c§ nh©né m¨ bʜn có th  ʾ
tο Ľ̂nh nghƙa c§ch t²nh to§n. 

 

10.  Ch  ˄Ti°u ņ§nh Gi§: T²nh nŁng n¨y cho ph®p 
bʜn ph©n t²ch c§c xu hʇΩng thay ĽΣi nhân sο, 
phʇʅng thηc hoʜt ĽΧng hay huʠn luy n˂ nhân 
viên.  

 

11.  ...  

 

  



QuӶn tr  ֗D  ֽÁn 

Project Management Module  

 

1. Dο Án:  Tính NŁng n¨y Ľ ʾtheo dõi dο án v  ̓chi phí và công vi˂ c. 

¶ Có th  ʾ phân công mΧt dο §n Ľc̡ th½ Ľn̋ mΧt/nhi u̓ th¨nh vi°n n¨o Ľ· phγ 
trách. 

 

2. Hoʜch ņ̂nh Dο Án:  T²nh NŁng n¨y Ľ ʾtʜo nên mΧt k  ̋hoʜch cho dο án. 

¶ Có th  ʾtʜo nên mΧt k  ̋hoʜch/ngân sách cho dο án tΣng th  ʾho c̡ cho tιng chi 
ti t̋ công vi c˂ n ű bʜn có nhνng phʢn c¹ng Ľoʜn/công vi c˂/bʇΩc thοc hi˂ n, và 
nó có th  ʾcung cʠp thông tin bʠt cη khi nào bʜn yêu cʢu. Bʜn có th  ʾsao chép 
mΧt T²nh NŁng k ̋ hoʜch/ngân sách tι dο án/công vi c˂ này cho dο án/công 
vi˂ c khác. 

 

3. Công ņoʜn/Công Vi c˂/BʇΩc Thοc Hi n˂:  T²nh NŁng n¨y nű nhʇ bʜn cʢn phân 
chia dο án/công vi c˂ thành nhνng phʢn chi ti t̋ hʅn cho mγc Ľ²ch ʇΩc lʇαng và lʨp 
ngân sách. 

 

4. Chi Phí D ο Án:  T²nh NŁng n¨y Ľ ʾquʞn lý các loʜi chi phí thay th  ̋cho nhau cho các 
nguΠn lοc hay nhóm các nguΠn lοc.  

¶ Các chi phí này có thʾ  Ľʇαc x§c Ľn̂h trʇΩc hay Ľiu̓ chn˄h lʜi theo tυ l˂  phʢn 
trŁm hay t²nh th°m chi ph² cho mΧt khoʞn mγc. 

¶ Bʜn có th  ʾ Ľ̂nh nghƙa nhiu̓ loʜi chi phí cho các công vi˂ c theo nhu cʢu phát 
sinh tʜi Ľʅn v.̂ 

 

5. Tích Hαp VΩi MS Project:  T²nh nŁng n¨y cho ph®p bʜn thi t̋ k  ̋dο án tι MS Project, 
rΠi Import v¨o BFO sau Ľ· c· th ʾcʨp nhʨt tι MS project vào BFO. 

 

 

 



QuӶn Tr  ֗SӶn XuӸt - Production Management Module  
 
 
BFO Production Management s  y giúp bʜn quʞn lý tΞi ʇu h·a sʞn xuʠt v  ̓ chi phí sʞn xuʠt nhʇ 
nguyên vʨt li u˂ sʞn xuʠt hay chi phí sʞn xuʠt chung theo t ιng l˂ nh sʞn xuʠt. Phân h  ˂này giúp bʜn 
tΞi ʇu h·a Ľʇαc bʞng Ľn̂h mηc sʞn xuʠt so vΩi thοc t  ̋cƶng nhʇ cʞi ti n̋ k  ̋hoʜch sʞn xuʠt cεa mình 
nhʬm Ľ§p ηng thοc t  ̋kinh doanh và thοc t  ̋tài chánh. 
 

1. L n˂h Sʞn Xuʠt:  T²nh NŁng n¨y Ľ ʾthành lʨp và xλ lý nhνng l˂ nh sʞn xuʠt.  

¶ T²nh NŁng n¨y cho ph®p bʜn c· Ľʇαc nhνng y ű tΞ cʅ bʞn Ľʾ quy t̋ Ľ̂nh ra l n˂h 
sʞn xuʠt sʞn phʤm và chuy nʾ các thông tin tiêu th γ và sʞn lʇαng Ľn̋ l˂ nh sʞn 
xuʠt. MΧt khi bʜn ra mΧt l n˂h sʞn xuʠt, bʜn có th  ʾt²nh to§n Ľʇʅc nhνng yêu cʢu 
tΣng th  ʾtrên n n̓ cεa l˂ nh sʞn xuʠt Ľ·.  

 

2. ņ̂nh Mηc Sʞn Xuʠt : T²nh NŁng n¨y Ľ ʾ tʜo ra c§c Ľn̂h mηc/cʠu trúc/công thηc 
thành phʤm 

¶ T²nh NŁng n¨y cƶng Ľʇαc yêu cʢu cho vi˂ c Ľ̂nh hình cεa tʠt cʞ T²nh NŁng sʞn 
xuʠt khác cεa Business Force OneÈ. T²nh NŁng n¨y cƶng bao gΠm nhνng y ű tΞ 
cho vi˂ c t²nh to§n chi ph² cʅ bʞn. 

 

 

3. Phiên B ʞn ņ̂nh Mηc Sʞn Xuʠt : T²nh NŁng n¨y Ľ ʾthành lʨp và xλ lý nhνng phiên 
bʞn cεa vi˂ c tʜo lʨp các cʠu trúc sʞn phʤm và qui trình công ngh  ˂hay qui trình sʞn 
xuʠt.  

 

4. Gia Công S ʞn Xuʠt:  T²nh nŁng n¨y Ľ ʾquʞn lý hàng hóa gia công cho công ty khác 
hay nguyên vʨt li u˂ gλi di cho các nhà gia công cho công ty bʜn. 

 

5. Sʞn Xuʠt Tinh G Κn:  T²nh NŁng n¨y cho ph®p ta tip̋ cʨn Ľʾ Ľi̓u hành mΧt dây 
chuy n̓ sʞn xuʠt tinh gΚn bao gΠm k  ̋ hoʜch cung ηng và hoʜch Ľn̂h nŁng lοc sʞn 
xuʠt.  

 

 



6. Hoʜch ņ̂nh Cung C ʢu:  T²nh NŁng n¨y cho vic˂ hoʜch Ľn̂h nhu cʢu nguyên vʨt li u˂ 

cʢn thi t̋.  

7. Yêu Cʢu và D ο Báo Sʞn Xuʠt:  T²nh NŁng n¨y cho vic˂ dο báo dοa trên sʞn phʤm 
sʞn xuʠt theo Ľʅn h¨ng hay theo tΠn kho. 

 

8. Hoʜch ņ̂nh NŁng Lοc Sʞn Xuʠt:  T²nh NŁng Ľʇαc d½ng Ľ ʾtính toán khʞ nŁng sʞn 
xuʠt theo các qui trình sʞn xuʠt. Bʜn có th  ʾ khai báo các qui trình sʞn xuʠt/qui trình 
công ngh  ˂và sλ dγng nhνng qui tr³nh n¨y cho Ľn̂h mηc sʞn phʤm và cho vi˂ c hoʜch 
Ľ̂nh nhu cʢu nguyên vʨt li u˂. Nó cho phép bʜn thʠy Ľʇαc tʞi trΚng và danh sách công 
vi˂ c cho nhνng dây chuy n̓ sʞn xuʠt.  

 

9. Dây Chuy n̓ Sʞn Xuʠt:  T²nh NŁng Ľʇαc dùng cho vi˂ c lʪp thêm nhνng trung tâm 
sʞn xuʠt nhʇ l¨ nhνng hi˂ u suʠt cho ti n̋ trình sʞn xuʠt.  

 
10.  L ĉh Sʞn Xuʠt:  T²nh NŁng n¨y 

cung cʠp cho bʜn theo giao di n˂ ĽΠ 
hΚa v  ̓ các l˂ nh sʞn xuʠt v¨ nŁng 
lοc sʞn xuʠt theo bi uʾ ĽΠ Gantt. 

¶ Biʾ u ĽΠ Gantt cho các l˂ nh sʞn 
xuʠt, Ľʇαc tích hαp ch t̡ ch  y
trong h  ˂ thΞng Business Force 
One® v¨ cho ph®p ngʇΫi dùng 
tái lʨp lʜi l ĉh sʞn xuʠt bʬng 
cách dùng chuΧt kéo thʞ trên 
giao di˂ n ĽΠ hΚa và h  ˂thΞng s  y
tο cʨp nhʨt sΞ li˂ u vào l˂ nh sʞn 
xuʠt tʇʅng ηng. 

 

11.  Thi t̋ K  ̋ Sʞn Phʤm:  T²nh NŁng 
n¨y li°n quan Ľn̋ vi˂ c thi t̋ k  ̋ sʞn 
phʤm nhʇ Ľn̂h mηc sʞn phʤm, qui 
trình công ngh  ˂sʞn xuʠt. Dοa vào 
Ľ·, h ˂thΞng s  ytΞi ʇu h·a vic˂ tính 
giá thành sʞn phʤm cƶng nhʇ vic˂ 
phân bΣ chi phí sʞn xuʠt chung 
theo Ľn̂h mηc sʞn phʤm ho c̡ theo 
qui trình công ngh  ˂ sʞn xuʠt thích 
hαp. 

 

12.  K  ̋Hoʜch Sʞn Xuʠt:  VΩi T²nh NŁng n¨y, bʜn có th  ʾphân tích hoʜt ĽΧng kinh doanh 
dοa trên nhi u̓ ĽΞi tʇαng ph©n t²ch. C§c ĽΞi tʇαng phân tích theo loʜi sʞn phʤm, th  ̂
trʇΫng, doanh sΞé li°n quan Ľn̋ các câu hΜi cho vi˂ c lʨp dο báo sʞn xuʠt nhʇ: Loʜi 
khách hàng nào mua sʞn phʤm gì ?, Ai mua và έ Ľ©u (ñth ̂trʇΫngò) v¨ khi n¨o (ñthΫi 
gianò). MΥi ĽΞi tʇαng phân tích có th  ʾĽʇαc chia thành nhi̓ u mηc ĽΧ cʢn thi t̋. Nó 
giúp bʜn phân tích dν li˂ u theo nhi u̓ cʠp ĽΧ: tι tΣng hαp Ľ̋n chi ti t̋ nhʠt nhʇ sʞn 
phʤm cho nhóm khách hàng và theo tιng thΫi kǐ (Period) rΠi tΣng hαp Ľ̋n các dòng 
sʞn phʤm theo khu vοc, theo mùa vγé  

 

  



Quѧn Trѻ Dѻch V҉ - Service Management  
 

 

BFO Service Management  s  y giúp 
bʜn chuʤn hóa quy trình quʞn lý d ĉh vγ 
nhʬm Ľ§p ηng nhu cʢu khách hàng tΞt 
hʅn, ĽΠng thΫi giʞm chi phí giao d ĉh. 
Bʜn có th  ʾ theo dõi quá trình giao d ĉh 
vΩi khách hàng/ nhà cung cʠp Ľʾ xác 
Ľ̂nh nhνng khách hàng/ nhà cung cʠp 
quan trΚng nhʠt vΩi doanh nghi˂ p, quʞn 
lĨ ĽΧi ngƶ b§n h¨ng ï mua hàng và 
phân tích-thΞng kê qua h  ˂ thΞng báo 
cáo mʜnh m .y VΩi h  ˂ thΞng quʞn tr  ̂
d ĉh vγ này, chʪc chʪn doanh nghi˂ p 
bʜn s  y tŁng sηc cʜnh tranh trong quá 
trình quan trΚng nhʠt cεa doanh 
nghi˂ p, v¨ Ľʇʅng nhi°n,lαi nhuʨn cƶng 
s  yĽʇαc cʞi thi n˂ tʇʅng ηng. 

 

 

1. HΠ Sʅ D̂ch Vγ: HΠ sʅ dĉh vγ Ľ̂nh nghƙa c§c th¹ng tin v ̓dĉh vγ cʢn quʞn lĨ. ņ©y l̈  
t²nh nŁng cʅ bʞn cεa phan h  ˂và bʪt buΧc phʞi Ľʇαc c¨i Ľt̡ trʇΩc khi sλ dγng phân 
h  ˂này. 

2. Quʞn Lý Báo Giá Bán : T²nh NŁng n¨y Ľ ʾquʞn lý các bʞn chào giá vΩi khách hàng. 

¶ Bʜn có th  ʾsλ dγng T²nh NŁng ñChuynʾ ņʅn H¨ngò Ľ ʾtʜo Ľʅn h¨ng tι báo giá 
và theo dõi chi ti t̋ theo t ιng Ľʅn h¨ng. 

 

3. Quʞn LĨ ņʅn H¨ng B§n: T²nh NŁng n¨y Ľ ʾquʞn lý các bʞn ch¨o gi§; c§c Ľʅn Ľt̡ 
hàng v¨ c§c qui tr³nh Ľt̡ hàng.  

¶ Bʜn có th  ʾsλ dγng T²nh NŁng ñQuʞn LĨ ņʅn H¨ng B§nò Ľ ʾtʜo l˂ nh giao hàng 
và theo dõi chi ti t̋ giao hàng tιng phʢn. 

¶ Vi˂ c giao hàng và thi t̋ lʨp h·a Ľʅn c· th ʾĽʇαc thοc hi˂ n tách rΫi nhau vΩi 
T²nh NŁng ñQuʞn LĨ ņʅn H¨ng B§nò 

¶ Cƶng có th  ʾcó mΧt khoʞng thΫi gian dài giνa l¼c Ľt̡ h¨ng v¨ l¼c giao h¨ng Ľn̋ 
khi xuʠt h·a Ľʅn. T²nh NŁng n¨y cho ph®p bʜn sλ dγng các bʞn chào giá và các 
Ľʅn Ľt̡ hàng tΣng trong qui trình bán hàng. Các bʞn ch¨o gi§ v¨ c§c Ľʅn Ľt̡ 
hàng tΣng không ʞnh hʇέng Ľn̋ các sΞ li˂ u trong kho.  

 

4. Chi t̋ Kh ʠu Thanh Toán : T²nh NŁng n¨y cho ph®p bʜn tính các khoʞn chi̋ t khʠu 
mΧt cách tο ĽΧng. 

¶ Bʜn có th  ʾthi t̋ lʨp c§c Ľiu̓ ki˂ n chi̋ t khʠu kh§c nhau, trong Ľ· bʜn x§c Ľn̂h 
mΧt khoʞn ti n̓ Ľʇαc giʞm tΞi thi uʾ nhʠt Ľ̂nh, phʢn trŁm chi̋ t khʠu và/ho c̡ 
phí dĉh vγ. Bʜn có th  ʾthοc hi˂ n bʬng ĽΠng ti n̓ ghi sΣ hay ngoʜi t .˂ 

¶ Ti̓ n chi̋ t khʠu Ľʇαc tính riêng bi t˂, không phʞn §nh tr°n h·a Ľʅn b§n h¨ng. 

  



 

6. ņ̂a Ch  ˄Thοc Hi n˂ D ĉh Vγ: Tính 

NŁng n¨y khi bʜn có nhi̓ u Ľ̂a ch  ˄

Ľʾ  thοc hi˂ n d ĉh vγ (giao 

nhʨn,...).  

¶ Bʜn có th  ʾ thi t̋ lʨp c§c Ľâ 
ch ˄cho mΧt kh§ch h¨ng Ľc̡ 
bi˂ t n¨o Ľ·. Chʮng hʜn 
nhʇ, nű có mΧt khách 
hàng là mΧt nhà thʢu và 
yêu cʢu phʞi giao hàng tʜi 
nhi̓ u Ľ̂a Ľimʾ xây dοng 
khác nhau, bʜn có th  ʾ sλ 
dγng T²nh NŁng ñņâ Ch  ˄
Giao H¨ngò.  

 

7. ʆΩc Tính Th οc Hi n˂ D ĉh Vγ:  
T²nh NŁng n¨y Ľ ʾtính các ngày có 
khʞ nŁng thοc hi˂ n và các ngày 
thοc hi˂ n d ĉh vγ. N ű khách hàng 
có yêu cʢu phʞi thοc hi˂ n d ĉh vγ 
vào mΧt ng¨y n¨o Ľ·, th³ bʜn có 
th  ʾ kiʾ m tra xem li u˂ có khʞ nŁng 
thοc hi˂ n d ĉh vγ Ľ¼ng v¨o ng¨y Ľ· 
không. Bʜn cƶng c· th ʾ tính toán 
ngày có th  ʾthοc hi˂ n d ĉh vγ. 

 

8. Cʅ Quan Giao Nhʨn: T²nh NŁng 
này giúp bʜn có khʞ nŁng thit̋ lʨp 
nhi̓ u ņʜi lý giao nhʨn (UPS, DHL, 
external carriers or own carriers) và 
các d̂ch vγ cεa hΚ (phát chuy nʾ 
nhanh, suΞt Ľ°m, ti°u chuʤn) cùng 
vΩi thΫi gian chuy nʾ h¨ng. C§c ņʜi 
Lý Hàng Hʞi có th  ʾĽʇαc sλ dγng 
chung vΩi òņʅn H¨ng B§nò v¨ ñHΠ 
Sʅ Kh§ch H¨ngò. 

 

9. ņ̓  Ngh  ̂Thu Ti n̓: T²nh nŁng n¨y 
nhʬm mγc Ľ²ch thοc hi˂ n quʞn lý 
quy thu hΠi công nα khách hàng, 
nhà cung cʠp, dο §né c§c ĽΞi 
tʇαng khác cho hi˂ u quʞ. ņ̓ ngh  ̂
thu ti n̓ s  yĽʇαc lʨp và quʞn lĨ nhʇ 
mΧt k n̋ hoʜch dο báo khʞ dγng 
ngʪn ngày v  ̓sΞ ti n̓ dο trù mà Bʜn 
s  ythu Ľʇαc. 

 

10.  Thu Ti n̓ D ĉh Vγ: T²nh nŁng n¨y 
Ľʾ thu ti n̓ vào ngân quχ, ĽΠng 
thΫi quʞn tr  ̂thu ti n̓ c§c ĽΞi tʇαng: 
khách hàng, nhà cung cʠp, nhân 
viên, dο án, các hαp ĽΠng vay 
thu°é v ̓ m t̡ công nα, ĽΞi chi̋ u 
tuΣi nα, hʜn mηc tín dγng cho 
khách hàng, nhà cung cʠpé 

 

11.  ņ̓  Ngh  ̂Chi Ti n̓ D ĉh Vγ: Tính 
nŁng n¨y nhʬm quʞn lý dο b§o, Ľ ̓
ngh  ̂chi ti n̓ qua Ľ· hΥ trα cho Bʜn 
v  ̓ m t̡ quʞn lý hi u˂ quʞ v  ̓ m t̡ 
công nα ĽΞi vΩi c§c ĽΞi tʇαng: Nhà 
Cung Cʠp, Khách Hàng, Nhân Viên, 
Dο Án, Tài Sʞné v̓ m t̡ công nα 
và tuΣi nα, hʜn mηc tín dγngé cho 
c§c ĽΞi tʇαng tʇʅng ηng. 

 

12.  Thanh Tóan D ĉh Vγ: T²nh nŁng 
n¨y Ľ ʾ ghi nhʨn vi˂ c chi ti n̓ ra 
khΜi ngân quχ, ĽΠng thΫi quʞn tr  ̂
thu ti n̓ c§c ĽΞi tʇαng: khách hàng, 
nhà cung cʠp, nhân viên, dο án, 
các hαp ĽΠng vay thu°é v ̓ m t̡ 
công nα, ĽΞi chi̋ u tuΣi nα, hʜn 
mηc tín dγng cho khách hàng, nhà 
cung cʠpé 

  



Quѧn Trѻ Kѵ HoѦch, DҐ Báo ɀ Advance Future  
 

1. BFO for Executives: Phân h˂  n¨y l¨ phʇʅng tin˂ cho các quy t̋ Ľ̂nh cεa c¹ng ty, Ľc̡ 
bi˂ t cho ngʇΫi quʞn tr  ̂c§c ph¸ng ban nhʇ b§n h¨ng, mua h¨ng, k ̋hoʜch sʞn xuʠté N· 
cung cʠp cho bʜn mΧt công cγ hi˂ u quʞ và linh hoʜt trong vi c˂ khai thác các thông tin 
hνu ích và quan trΚng trong h  ˂thΞng Ľ ʾĽʇa ra c§c quyt̋ Ľ̂nh k p̂ thΫi. ņʇαc trích lΚc ra 
tι các bút toán trong toàn bΧ các sΣ chi ti t̋, h  ˂ thΞng thông tin là m Χt báo cáo tùy bi n̋ 
và linh hoʜt cho ph®p ngʇΫi dùng phân tích, thΞng kê thông tin theo các tiêu chí khác 
nhau nhʇ t³nh h³nh c¹ng nα, doanh thu, thu chi, quá h ʜn, tΠn khoé SΞ li˂ u c¸n Ľʇαc hiʾ n 
th  ̂bʬng biʾ u ĽΠ nhʬm cho bi̋ t hoʜt ĽΧng v¨ xu hʇΩng hoʜt ĽΧng cεa c¹ng ty ĽΠng thΫi 
cho phép bʜn so sánh giνa ngân sách và thοc t  ̋ theo chi ti t̋ tιng kǐ tính (ngày, tuʢn, 
th§ng, qu², nŁm). Khʞ nŁng truy nguy°n (drill-down) cho phép bʜn bi̋ t Ľʇαc chi ti t̋ tιng 
bút toán cγ th  ʾhình thành nên sΞ li˂ u Ľ·. VΩi c§c Ľc̡ tính trên, Phân h  ˂này cho phép 
bʜn Ľʇa ra c§c quyt̋ Ľ̂nh chi̋ n lʇαc k p̂ thΫi cho v i˂ c phát tri nʾ bΧ phʨn bán hàng, phân 
t²ch lʇu chuynʾ ti n̓ t ,˂ v¸ng quay h¨ng h·a, Ľ§nh gi§ th ̂ hi̋ u kh§ch h¨ng, xu hʇΩng, 
quy t̋ Ľ̂nh tung sʞn phʤm nào ra th  ̂trʇΫng vΩi giá cʞ hαp lĨ, cƶng nhʇ lοa chΚn lΚc nhà 
cung cʠp uy tín hay các quy t̋ Ľ̂nh quan trΚng khác. 
 

2. Ph©n T²ch ņa Chiu̓ 
 

 

 

 

 

 

 

Mã phân tích giúp 

bʜn hi uʾ r» hʅn vic˂ 

kinh doanh c εa bʜn 

Ľang tin̋ tri nʾ theo 

chi u̓ hʇΩng nào.  

 

 

 

 
 

a. KINH DOANH THEO CÁCH T ΝT HʄN 

Các mΞi quan h  ˂phηc tʜp t§c ĽΧng Ľn̋ sο thành công trong kinh doanh cεa bʜn thʇΫng rʠt 

kh· thŁm d¸. Vʨy các nhân tΞ nào tʜo dοng thành công cho mΧt sʞn phʤm cγ th ?ʾ Khi nào 

thì bʜn mΩi Ľʇαc giao hàng? Làm th  ̋n¨o Ľ ʾ bʜn có th  ʾĽΞi chi̋ u các chi phí thοc t  ̋ vΩi 

ngân sách phân bΣ? 

 

Quyʺt Ľˆnh thay ĽΣi 
v¨ n©ng cʠp  c§c 
c¹ng cγ cεa bʜn Ľʾ 
ph½ hαp vΩi vi˂c 
kinh doanh hi˂n tʜi 

HΥ trα Ľʇa ra 
c§c quyʺt 
Ľˆnh quan 
trΚng dοa 

trên thông tin 
tin cʨy 

ThŁm d¸ hoʜt 
ĽΧng kinh 

doanh έ nhiʼu 
cʠp ĽΧ kh§c 

nhau.  



 

T²nh nŁng m« ph©n t²ch cεa phân h  ˂ tài chánh k  ̋ toán trong BizForceOne sy  giúp bʜn trʞ lΫi 

các câu hΜi cho vi˂ c kinh doanh cεa bʜn. Bʬng cách xem xét các mã phân tích khác nhau, 

bʜn s  ycó th  ʾhiʾ u Ľʇαc chi ti t̋ toàn bΧ các hoʜt ĽΧng kinh doanh cεa mình tΞt Ľ̋n mηc nào, 

n· Ľang ph§t trinʾ theo chi̓ u hʇΩng nào và lúc nào thì nó cʢn Ľʇαc hΥ trα. 

Mã phân tích cho phép bʜn qui c§c Ľc̡ tính vΩi các thông tin bʜn ghi ch®p Ľʇαc và sλ dγng 

trong công vi c˂ hàng ngày cεa bʜn, mang Ľn̋ cho bʜn Ľ̡t các câu hΜi Ľiu̓ tra v  ̓vi˂ c kinh 

doanh cεa bʜn và làm theo các câu trʞ lΫi Ľ·. Bʜn có th  ʾtìm ki̋ m c§c phʇʅng thηc hi˂ u quʞ 

hʅn Ľ ʾkinh doanh, phát tri nʾ các công cγ phân tích mΧt cách d  ˀdàng và dοa trên các thông 

tin tin cʨy Ľʾ ra nhνng quy t̋ Ľ̂nh quan trΚng.  

Bʜn cƶng c· th ʾsλ dγng c§c m« ph©n t²ch Ľ ʾphân bΣ trách nhi m˂. Bʬng cách sλ dγng các 

mã phân tích trong vi c˂ ghi sΣ các bút toán và bút toán ngân sách, bʜn s  yth  ʾgiám sát tιng 

bΧ phʨn riêng l  ʁ(Ví dγ nhʇ, kt̋ qεa hoʜt ĽΧng cεa mΧt bΧ phʨn bán hàng trong mΧt vùng s  y

Ľʇαc trình bày và so sánh vΩi k t̋ quʞ hoʜt ĽΧng cεa các bΧ phʨn trong vùng khác.  

 

b.  Cʄ HΦI ņ̔ TŀNG TRʆάNG Vê THAY ņΡI  

M« ph©n t²ch tŁng trʇέng v¨ thay ĽΣi cùng vΩi 

các nhu cʢu kinh doanh cεa bʜn. Khi mΧt cʅ 

hΧi xuʠt hi n˂, các k  ̋ toán viên và các kχ sʇ tin 

hΚc không cʢn tiêu tΞn thΫi gian vào vi˂ c thay 

ĽΣi cʠu trúc k  ̋ to§n Ľ ʾ phù hαp vΩi các qui 

trình kinh doanh mΩi. HΚ có th  ʾd  ˀdàng tʜo ra 

mã phân tích mΩi ho c̡ thay ĽΣi các mã phân 

tích hi˂ n tʜi. 

Khʞ nŁng Ľ ʾ tʜo ra các mã phân tích mΩi và 

thay ĽΣi các mã phân tích hi˂ n tʜi là vô tʨn. 

Bʜn có th  ʾd  ˀdàng thêm vào các mã phân tích 

mΩi tηc thΫi, và không giΩi hʜn sΞ lʇαng mã 

phân tích, hay sΞ lʇαng giá tr  ̂ thuΧc 

v  ̓ tιng mã phân tích. Bʜn có th  ʾthay ĽΣi các 

mã phân tích hi˂ n tʜi Ľ ʾphʞn ánh qui trình kinh doanh cεa bʜn bέi vì: 

Å Bʜn có th  ʾ Ľ̡t tên chúng theo cách mà chúng có th  ʾphʞn ánh thοc t  ̋ báo cáo cεa 
công ty bʜn v¨ c§c Ľ¸i hΜi cεa nhân viên trong doanh nghi p˂ cεa bʜn. 

Å Khi bʜn kh¹ng Ľ¸i hΜi mã phân tích cγ th  ʾnào, bʜn có th  ʾĽʅn giʞn hʜn ch  ̋sλ dγng 
chúng. 

Å Bʜn có th  ʾ tʜo nên giá tr  ̂ k t̋ cʠu trong mΧt h  ˂ thΞng thη bʨc mà phʞn ánh cʠu trúc 
báo cáo hi˂ n tʜi cεa bʜn. 

Å Bʜn có th  ʾthi t̋ lʨp m c̡ Ľ̂nh mã phân tích cho tʠt cʞ các tài khoʞn (nhʇ t¨i khoʞn sΣ 
cái, tài khoʞn khách hàng, tài khoʞn ngân hàng, tài khoʞn NCCé) cƶng nhʇ thit̋ lʨp 
c§c qui Ľn̂h mã phân tích gán k t̋ cho các tài khoʞn nhʬm thΜa mãn yêu cʢu quʞ tr  ̂
cεa mình. 

Å Bʜn có th  ʾthay ĽΣi các mã phân tích (ho c̡ thêm vào các mã phân tích mΩi) bao 
nhiêu mà bʜn muΞn m¨ kh¹ng thay ĽΣi cʠu trúc k  ̋toán cεa bʜn. 

 



c. CÁC THÔNG TIN B ʛN CÓ TH  ̔TIN CʧY 

Bʜn có th  ʾgia tŁng t²nh ki°n Ľn̂h cεa dν 

li˂ u bʬng cách thi̋ t lʨp các nguyên tʪc cho 

mã phân tích. Bʜn có th  ʾ x§c Ľn̂h bao 

nhi°u m« ph©n t²ch Ľʇαc k t̋ hαp Ľʾ chʪc 

chʪn rʬng chúng phʞn §nh Ľʇαc chính 

sách cεa công ty bʜn. Ví dγ nhʇ, bʜn có 

th  ʾĽʞm bʞo rʬng qui trình t ʜo quy t̋ Ľ̂nh 

phʞn ánh chính sách cεa công ty bʬng 

c§ch kh¹ng Ľ ʾ mΧt sΞ nhân viên kinh 

doanh sλ dγng các giá tr  ̂mã phân tích cho 

mΧt sΞ phân khúc th  ̂trʇΫng nhʠt Ľ̂nh. 

Bʜn cƶng c· th ʾhΥ trα cách thηc vʨn hành 

cho doanh nghi˂ p cεa bʜn bʬng cách xác 

Ľ̂nh các mã phân tích m c̡ Ľ̂nh. ņΞi vΩi 

mΥi mΧt m c̡ Ľ̂nh, bʜn cƶng c· th ʾ xác 

Ľ̂nh nguyên tʪc ghi sΣ, x§c Ľn̂h cách thηc 

các thông tin cεa m« ph©n t²ch Ľʇαc ghi 

sΣ. Ví dγ, bʜn có th  ʾx§c Ľn̂h rʬng mΧt giá 

tr  ̂ mã phân tích phʞi luôn lu¹n Ľʇαc sλ 

dγng cho tιng tài khoʞn cγ th  ʾ ho̡ c loʜi 

tài khoʞn. Các m c̡ Ľ̂nh cƶng Ľʞm bʞo các 

bút toán dν li˂ u Ľʇαc ghi sΣ nhanh hʅn v¨ 

ít lΥi hʅn. 

 

CÁC CHζC NŀNG CHĉNH 

1. Phân Tích Tài Chánh:  T²nh NŁng n¨y cho ta quʞn lý không giΩi hʜn ĽΞi tʇαng phân 
tích dùng trong các báo cáo phân tích quʞn tr .̂ Bʜn có th  ʾ Ľ̡ t tên cho t ʠt cʞ c§c ĽΞi 
tʇαng phân tích thích hαp vΩi công vi˂ c phát sinh. 

¶ Hʅn nνa, còn có các chηc nŁng cao cʠp cεa T²nh NŁng n¨y. VΩi các chηc 
nŁng cεa T²nh NŁng n¨y, bʜn có th :ʾ 

- Thi̋ t lʨp qui tʪc Ľʾ làm sao nΞi k t̋ c§c m« ph©n t²ch. ņiu̓ này s  y giúp bʜn kiʾ m 
soát vi˂ c sλ dγng ĽΞi tʇαng ph©n t²ch v¨ Ľʇa ra c§c kt̋ quʞ dοa tr°n c§c ĽΞi tʇαng 
ph©n t²ch Ľ§ng tin cʨy. 

- Thi̋ t lʨp qui tʪc Ľʾ ʇu ti°n h·a c§c gi§ tr ̂ m c̡ Ľ̂nh. ņiu̓ này cho bʜn khʞ nŁng 
Ľ̂nh nghƙa c§c qui tʪc v  ̓ĽΞi tʇαng ph©n t²ch Ľ ʾphù hαp vΩi công vi˂ c Ľ̡c thù cεa 
bʜn. 

  



- Thi̋ t lʨp và sλ dγng các báo báo phân tích. Trong các báo cáo phân tích, bʜn có th  ʾ

phân tích các giao d ĉh v  ̓k  ̋toán tΣng hαp, bán hàng, mua hàng, tΠn kho, nhân sο, 

dο án, hoʜt ĽΧng sʞn xuʠt trên mΥi ĽΞi tʇαng phân tích và k t̋ hαp cùng vΩi ĽΞi 

tʇαng ph©n t²ch kh§c Ľ ʾthΜa mãn nhu cʢu cεa bʜn. Bʜn cƶng c· th ʾbao gΠm luôn 

các thông tin v  ̓ngân sách trong các báo cáo phân tích. Bʜn cƶng c· th ʾgΧp phʢn 

phân tích v  ̓ĽΞi tʇαng phân tích vΩi vi˂ c sλ dγng các tài khoʞn phát sinh theo thΫi 

gian. Báo cáo phân tích hνu dγng l¨ cʅ sέ Ľʾ  phân tích dν li˂ u cùng vΩi các thông 

tin v  ̓ĽΞi tʇαng phân tích. 

2. H  ˂ThΞng Truy nguyên và Ki mʾ Soát N Χi BΧ:  

Phʢn này cho phép bʜn xác lʨp 
mã nguyên do mà các mã 
ñnguy°n doò n¨y c· th ʾgʪn vào 
các giao d̂ch Ľʅn l ʁ trong h  ˂
thΞng. Nó cung cʠp thêm các 
khóa kiʾ m toán (audit trails) do 
ngʇΫi dùng xác lʨp Ľʾ bΣ sung 
cho các thông tin ki mʾ toán hay 
yêu cʢu v  ̓ kiʾ m soát nΧi bΧ do 
h  ˂thΞng cung cʠp. 

¶ Bʜn có th  ʾ gʪn các 
m« ñnguy°n doò v¨o 
các giao dĉh cƶng 
nhʇ l¨ c§c phʢn tiêu 
Ľ̓  cεa các giao dich 
mua và bán. Ví dγ: mã nguyên do có th  ʾd½ng Ľ ʾĽ§nh dʠu mΚi mγc Ľʇαc 
nhʨp vào sΣ c§i c· li°n quan Ľn̋ k t̋ toán cuΞi nŁm hay nhʬm hΥ trα công 
tác kiʾ m soát nΧi bΧ. 

 

3. ņa Tin̓ T :˂ Phʢn này cho phép các công ty thοc hi˂ n công vi˂ c kinh doanh quΞc t  ̋
mΧt c§ch linh ĽΧng. Nó cho phép quʞn lý nhi u̓ loʜi ti n̓ t  ˂bao gΠm các khoʞn phʞi trʞ, 
khoʞn phʞi thu, các báo cáo sΣ cái, nguΠn lοc, hàng hóa trong kho, và tài khoʞn ngân 
hàng (khi tích hαp vΩi phʢn quʞn lĨ ng©n quƙ). Phʇʅng thηc nhʨp tυ giá hΞi Ľo§i v¨ quy 
trình chuy nʾ ĽΣi ti n̓ t  ˂cƶng nhʇ vic˂ Ľ§nh gi§ ch°nh lc˂h tυ giá lΥ/lãi.  

 

¶ Vi˂ c quy ĽΣi ti n̓ t  ˂Ľʇαc thοc hi˂ n dοa trên tυ giá hΞi Ľo§i Ľʇαc lʇu v¨ cʨp 
nhʨt trong bʞng Ľn̂h nghƙa tυ giá hΞi Ľo§i. Sau khi bʜn thi t̋ lʨp tυ giá cho 
mΧt loʜi ti n̓ t  ˂ và cʞ Ľ̂nh dʜng trong bʞng Ľn̂h nghƙa tυ giá hΞi Ľo§i, c§c 
khoʞn ti n̓ hiʾ n th  ̂ trên các màn hình và báo cáo s  ylu¹n theo Ľ¼ng Ľn̂h 
dʜng Ľ« Ľʇαc xác lʨp trʇΩc Ľ·. Trong vi˂ c thi t̋ lʨp tυ giá hΞi Ľo§i, bʜn có 
th  ʾnhʨp tυ giá hΞi Ľo§i cho mΧt ngày ho c̡ cho mΧt khoʞng thΫi gian. ņΞi 
vΩi vi˂ c quy ĽΣi ti n̓ t  ˂tι mΧt ngoʜi t  ˂ra nΧi t  ˂chʇʅng tr³nh sλ dγng tυ giá 
hΞi Ľo§i tʇʅng ηng vΩi ngày thοc hi˂ n giao d ĉh. Bʜn cƶng có th  ʾlʇu tυ giá 
hΞi Ľo§i cƶ Ľ ʾtheo dõi sο dao ĽΧng cεa tυ giá trong mΧt khoʞng thΫi gian 
x§c Ľn̂h. 

¶ Công ty có th  ʾ thοc hi˂ n công vi˂ c kinh doanh bʬng bʠt kǐ loʜi ti n̓ t  ˂ nào 
vΩi bʠt kǐ khách hàng và nhà cung cʠp nào. Ví dγ: công ty có th  ʾ in phi̋ u 
thanh toán vΩi mΧt loʜi ti n̓ này và nhʨn khoʞn thanh toán cho phi ű thanh 
to§n Ľ· vΩi mΧt loʜi ti n̓ t  ˂khác. Vi˂ c tο ĽΧng h·a quy ĽΣi ti n̓ t  ˂bʞo Ľʞm 
cho vi˂ c quʞn lý, xλ lý tυ giá hΞi Ľo§i mΧt cách hi˂ u quʞ và nhanh chóng. 
Chi t i̋ t các giao dĉh li°n quan Ľn̋ các khoʞn phʞi trʞ và khoʞn phʞi thu 



Ľʇαc lʇu trong hai bʞng Ľn̂h nghƙa nΧi t  ˂và ngoʜi t ,˂ Ľʇαc chuy nʾ hóa và 
b§o c§o theo ĽΠng nΧi t  ˂ho c̡ ngoʜi t .˂  

¶ T²nh NŁng Ľiu̓ chn˄h tυ giá hΞi Ľo§i c· chηc nŁng Ľiu̓ chn˄h khoʞn phʞi 
thu, khoʞn phʞi trʞ v¨ Ľʇa ra phʢn lΥ/l«i chʇa thοc hi˂ n Ľ̋n sΣ cái k  ̋toán. 
Khi thanh toán, lΥ/lãi chênh l c˂h tυ gi§ Ľ« thοc hi˂ n Ľʇαc Ľ̂nh khoʞn trong 
sΣ cái. 

4. ņa Ng¹n Ngν: Phʢn n¨y cho ph®p ngʇΫi sλ dγng chuy nʾ ĽΣi ngôn ngν trên máy trʜm 

trong thΫi gian thοc, khʞ nŁng sλ dγng Unicode thΞng nhʠt (ví dγ: Ti n̋g Vi˂ t; é). HΥ 

trα Ľa ngôn ngν (hi˂ n tʜi 5 ngôn ngν chuʤn Anh, Vi˂ t, Hoa, Nhʨt, H¨n é) cho giao din˂ 

và báo biʾ u. 

5. Nhi u̓ Chi Nhánh:  T²nh nŁng n¨y cho ph®p c¹ng ty c· nhiu̓ chi nhánh hʜch to§n ĽΧc 
lʨp và cùng tích hαp trong mΧt database. 

T²nh nŁng n¨y thʇΫng Ľʇαc chΚn khi công t y có nhi̓ u chi nhánh và chʠp nhʨn sλ dγng 
1 giʠy phép sλ dγng phʢn m m̓ BFO, nhʇng tʠt cʞ Ľ̓u Ľʇαc c¨i Ľt̡ trên 1 database.  

 

6. Trung Tâm Phân Ph Ξi/VŁn Ph¸ng ņʜi Di n˂/Chi Nhánh:  T²nh NŁng n¨y bʜn có th  ʾ
thi t̋ lʨp các trung tâm lαi nhuʨn và/ho c̡ các trung tâm chi phí. MΧt công ty có th  ʾbán 
các sʞn phʤm vΩi gi§ Ľc̡ bi˂ t trοc thuΧc trung tâm chi phí. MΧt công ty có th  ʾbán các 
sʞn phʤm vΩi gi§ Ľc̡ bi˂ t trοc thuΧc trung tâm phân phΞi. Chηc nŁng n¨y cung cʠp cho 
bʜn khʞ nŁng nΞi k t̋ mΧt ngʇΫi sλ dγng vΩi mΧt trung  tâm phân phΞi, v¨ nhʇ th ̋ch ˄
có nhνng chηng tι v  ̓mua hàng và bán hàng liên quan t Ωi mΧt ngʇΫi sλ dγng Ľc̡ bi˂ t 
mΩi Ľʇαc hiʾ n th  ̂ ra mà thôi.  

 

7. H  ˂ThΞng Thông Tin: T²nh NŁng n¨y l¨ phʇʅng tin˂ cho các quy t̋ Ľ̂nh cεa công ty, 
Ľ̡c bi˂ t cho ngʇΫi quʞn tr  ̂ các ph¸ng ban nhʇ b§n h¨ng, mua h¨ng, k ̋ hoʜch sʞn 
xuʠté N· cung cʠp cho bʜn mΧt công cγ hi˂ u quʞ và linh hoʜt trong vi c˂ khai thác các 
thông tin hνu ích và quan trΚng trong h  ˂thΞng Ľ ʾĽʇa ra c§c quyt̋ Ľ̂nh k p̂ thΫi. ņʇαc 
trích lΚc ra tι các bút toán trong toàn bΧ các sΣ chi ti t̋, h  ˂ thΞng thông tin là m Χt báo 
cáo tùy bi̋ n và linh hoʜt cho ph®p ngʇΫi dùng phân tích, thΞng kê thông tin theo các 
ti°u ch² kh§c nhau nhʇ t³nh h³nh c¹ng nα, doanh thu, thu chi, quá h ʜn, tΠn khoé SΞ li˂ u 
có th  ʾĽʇαc hiʾ n th  ̂bʬng biʾ u ĽΠ nhʬm cho bi̋ t hoʜt ĽΧng v¨ xu hʇΩng hoʜt ĽΧng cεa 
c¹ng ty ĽΠng thΫi cho phép bʜn so sánh giνa ngân sách và thοc t  ̋theo chi ti t̋ tιng kǐ 
tính (ngày, tuʢn, th§ng, qu², nŁm).  

¶ Khʞ nŁng truy xuʠt (drill -down) cho phép bʜn bi̋ t Ľʇαc chi ti t̋ tιng bút toán cγ th  ʾ
hình thành nên sΞ li˂ u Ľ·. VΩi c§c Ľc̡ t²nh tr°n, T²nh NŁng n¨y cho ph®p bʜn Ľʇa ra 
các quy̋ t Ľ̂nh chi̋ n lʇαc k p̂ thΫi cho v i˂ c phát tri nʾ bΧ phʨn bán hàng, phân tích 
lʇu chuynʾ ti n̓ t ,˂ v¸ng quay h¨ng h·a, Ľ§nh gi§ th ̂hi̋ u khách hàng, xu hʇΩng, 
quy t̋ Ľ̂nh tung sʞn phʤm nào ra th  ̂trʇΫng vΩi giá cʞ hαp lĨ, cƶng nhʇ lοa chΚn lΚc 
nhà cung cʠp uy tín hay các quy t̋ Ľ̂nh quan trΚng khác. 

 

 



 

 

8. K  ̋ Hoʜch và D ο Báo:  T²nh NŁng n¨y cho ph®p 
công ty thοc hi˂ n ng©n s§ch t¨i ch§nh, lʇu chuynʾ 
ti n̓ t ,˂ ch  ˄tiêu doanh sΞ, k  ̋hoʜch mua h¨ngé VΩi 
Ľ̡c tính này, công ty có th  ʾ chuʤn b  ̂và ghi nhʨn 
các ch˄ tiêu doanh sΞ mà phγc vγ nhʇ l¨ Ľʢu vào 
cho các quy t̋ Ľ̂nh hoʜt ĽΧng nhʇ thu mua nguy°n 
vʨt li u˂, và hʨu cʢn. N· cƶng l¨ cʅ sέ Ľʢu vào cho 
c§c mong Ľαi trong tʇʅng lai v¨ h³nh th¨nh c§c 
quy t̋ Ľ̂nh kinh doanh vΩi khách hàng, nhà cung 
cʠp. Khi ng©n s§ch Ľ« Ľʇαc tʜo lʨp, nó s  yĽʇαc 
theo dõi và so sánh vΩi thοc t  ̋thοc hi˂ n v¨ Ľʇa ra 
các chênh l˂ ch. Khʞ nŁng sao ch®p, ph©n bΣ ngân 
s§ch cƶng nhʇ chuynʾ qua MS Excel cƶng cung cʠp 
cho bʜn mΧt cách linh hoʜt khi làm vi c˂ vΩi Tính 
NŁng Ng©n S§ch n¨y. 

 

9. Phân Tích Tài Chính:  T²nh NŁng n¨y cho ph®p 
bʜn phân tích thông tin tài chánh (K  ̋Toán TΣng 
Hαp) theo c§c ĽΞi tʇαng phân tích khác nhau trong 
Business Force One®. Nó cho phép bʜn phân tích 
dν li˂ u theo các tiêu thηc mà bʜn tùy chΚn thông 
qua c§c ĽΞi tʇαng phân tích. Nó bao gΠm vi˂ c xác 
Ľ̂nh c§c ĽΞi tʇαng phân tích và liên k t̋ vΩi phʢn 
Dο Toán Ngân sách nhʬm so sánh giνa phát sinh 
thοc t  ̋và phát sinh ngân sách/dο tính. Các sΞ li˂ u 
Ľʇαc hiʾ n th  ̂ bʬng biʾ u ĽΠ nhʬm giúp bʜn phân 
tích, thΞng k° v¨ theo d»i xu hʇΩng kinh doanh cεa 
bʜn. 

 

10.  Phân Tích Qu ʞn Tr  ̂ Cao Cʠp:  Nhʇ phʢn phân 
t²ch t¨i ch§nh tr°n nhʇng mέ rΧng cho các phân h  ˂
nhʇ Quʞn Tr  ̂Bán Hàng, Mua Hàng, TΠn Kho, Nhân 
Sο, Sʞn Xuʠt, và Dο Ćné 
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